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PARA QUEM PRECISA DE
GRANDES CAMINHOES.

Toda a linha de caminhdes Volkswagen
VOCE encontra aqui.

Sob medida Mondial

22; féizeu Veiculos

BR 386 Km 346, n® 1753, Alto do Parque - Lajeado/RS (51) 37105700
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Vocé sabia? |

Numeros do
Agronegocio
PIB

O Agronegécio
representa
40,58% do
Produto Interno
Bruto (PIB) do Rio
Grande do Sul.

Em nivel pais,
o Agronegécio
representa
27,4% do PIB.

RANKING
MUNDIAL

O Brasil ocupa o
primeiro lugar no mundo
nos rankings de producdo e
exportacdes de soja, acUcar
e etanol. Estd em segundo

lugar em producdo e
exportacdes de carne bovina
e aves, em terceiro no
cultivo e exportacdo do milho
e em quarto no ranking de
produgédo e exportacdo de
carne suina.

RECORDE

EXPORTACAO
Em 2021, a balanca

comercial do
Agronegdcio

No primeiro
semestre de 2022,

o Brasil atingiu a
marca de
USsS$ 79,32

brasileiro fechou
com saldo positivo
de USS$ 105.,1

TRABALHO

19,09 milhoes
de brasileiros
trabalham no

bilhdes em
exportacao.

bilhoes.

POTENCIA GO

Segundo o Ministério
da Economia,

52.2% de tudo
gue é exportado no
Brasil provém do
Agronegdcio.

O AGRONEGOCIO NO BRASIL, NO
RIO GRANDE DO SUL, NO VALE DO TAQUARI
E EM NOSSOS MUNICIPIOS
E O PROPULSOR DA ECONOMIA.
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Vocé sabia? |

Agricultura familiar
no Brasil

Segundo dados do IBGE, a agricultura familiar no Brasil
mantém 10,1 milhdes de postos de trabalho, ocupa
23% das terras agricultaveis, produz 70% dos
alimentos que vao a mesa dos brasileiros e transfere
mais recursos do que o Fundo de Participacdo (FPM),
dinamizando a economia de 90% dos municipios
com até 20 mil habitantes.
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Vocé sabia? ‘

Agricultura familiar
no Rio Grande do Sul

Familia Zanella é
um exemplo da
agricultura familiar
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mais de 700 mil
pessoas em
mais de 293 mil
propriedades
rurais, ocupa
20% de éareas
agricultaveis e
produz 70% dos
alimentos.

No RS, a
agricultura familiar
é responsavel por: ¥4
83% da producao
de leite;
78% das aves;
65% da carne
suina;
33% da carne
> bovina;
*X 91% da mandioca;
' 45% do milho e
26% do trigo.



Editorial

Ly

Nossa regido tao
forte e prospera
no Agronegocio!

O Jornal On-line VALE DE
INFORMACOES foi fundado em 13 de
outubro de 2021.

Onze meses depois entregamos
ao nosso leitor, o sequndo especial, a
REVISTA VALE DO AGRONEGOCIO,
que assim como o jornal tem
distribui¢do gratuita.

Seguindo a premissa de que o digital
faz parte do nosso dia a dia, o Vale
de Informacées entrega, bem cedinho,
toda a sexta-feira, um jornal prdtico,
objetivo, interativo e dindmico por
meio do WhatsApp e do site www.
valedeinformacoes.com.br.

Para receber o exemplar basta
nos enviar uma mensagem para o
51.99894.8787 ou apontar a cdmera
do seu celular para o QR Code abaixo
que vocé terd um jornal COMPLETO,
IMPARCIAL, e que busca sempre
MOSTRAR o que de MELHOR temos
em nossa regido, tudo isso de GRACA.

O Vale de InformagGes, desde sua
fundacdo, destina ESPACO EXCLUSIVO
para duas dreas IMPORTANTISSIMAS
de nossa regido: o TURISMO, que foi
abordado em nossa primeira revista, e
0 AGRONEGOCIO.

Em todas as edi¢ées do jornal, a
péagina 4 é dedicada especialmente
ao PRODUTOR RURAL. Por isso, esse
especial tem a marca de homens e
mulheres que trabalham e fazem a
economia da nossa regido ser tdo forte
e préspera.

A Revista Vale do Agronegdcio é
DEDICADA a VOCE, AGRICULTOR!

Com muito esmero construimos esse
material que é impresso e on-line. O
resultado mostra histdrias inspiradoras
que nos enchem de orgulho. Mas o
mais importante é que os leitores,
patrocinadores e entrevistados também
gostem do resultado.

Deixo um agradecimento especial
a todos que confiaram no nosso
trabalho. BOA LEITURA!

Simone Bigliardi
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Trajetéria w

AGROINDUSTRIA MZ E TENDA DO NONO
A inspiradora historia de
Mari Zanella e sua familia

Natural de Doutor Ricardo, Marilete Zanella morava junto com sua familia
no interior do municipio, na Linha Rio Verde. Seu pai Vitério Pedro Zanella
plantava verduras que eram entregues em restaurantes e nas casas, e sua mae
Maria ajudava o marido e cuidava dos afazeres da casa.

Buscando um futuro melhor, Mari resolveu sair de casa no onde os mdveis eram as divisorias. Minha mae estava muito
ano 2000 para morar em Encantado junto da irma Andréia Ana  triste, porque ela queria uma casa igual a que tinha em Doutor
Zanella Sartori. “Fui a Ultima filha a sair de casa. Ndo queria Ricardo. E meu pai, sempre muito otimista, comegou a usar
deixar meus pais sozinhos. Passei trés anos morando com mi- a area para plantar hortaligas e frutas. Quando colhiam, ele e
nha irm& até que convenci meus pais a virem para Encantado a méde passavam de casa em casa pelos bairros vendendo as

também. Meu pai vendeu a propriedade em Doutor Ricardo e hortalicas e frutas in natura. Eu trabalhava durante o dia, mas
comprou uma éarea de terra no bairro Lajeadinho. Construimos ~ quando chegava em casa, e nas férias, ajudava o pai e a mae a
uma casa muito simples de madeira, piso bruto, sem forro e plantar” lembra Mari.
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ERS 129 KM 71 | BAIRRO SANTA CLARA
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Trajetoria w

A vontade de
empreender

Mari chegou a Encantado com 17 anos
e a 5° série completa e comecou a traba-
lhar como servicos gerais na Délia. “Ven-
dia minhas férias, ia na loja e comprava
material de construcéo e estocava, até
que conseguimos guardar dinheiro para
pagar a méo de obra. Fiz isso por muito
tempo. Com a ajuda dos meus pais, em
2009, conseguimos realizar o sonho da
mae e construir a casa que era igual a
que tinhamos em Doutor Ricardo”.

Em paralelo ao trabalho na Délia e a
plantacdo de hortalicas e frutas, Mari resol-
veu também voltar a estudar, fez o EJA na
Faterco concluindo o ensino fundamental
e médio. Logo depois comecou a cursar
Gestao em Cooperativas na Univates, com
0 auxilio do Sescoop, que pagava 70%
do curso e 30% era pago por ela. “Eu ja
trabalhava na parte de inspe¢do da Dalia.
Estava com 26 anos e iria me formar, entdo
comecei a pensar em agregar valor ao que
0 pai produzia. Ali surgiu a ideia de fazer
as compotas. No meio disso tudo desco-
bri que estava gravida de gémeas. Estava
muito feliz, mas infelizmente, em dezembro
de 2009, perdi elas com seis meses de ges-
tacdo. Essa foi a pior parte da minha vida.
O que me salvou foi o trabalho e o estudo.
Terminei a faculdade, me formei, trabalhava
na Daélia e, a noite e de madrugada, produ-
zia as compotas para o pai vender na feira”.

O PROPRIO NEGOCIO

O supervisor imediato foi quem deu
o incentivo para que Mari abrisse seu
proprio negoécio. "Roberto Medeiros era
veterinario na Dalia, responsavel pela
Inspe¢do do Ministério da Agricultura
e era meu supervisor. Fazia as com-
potas com a producdo que colhiamos
na propriedade e cozinhava no fogdo
a lenha da mae. No inicio levava nos
aniversarios e encontros e os colegas
comecaram a elogiar e pedir para que
fizesse para eles. O Roberto gostava
muito das compotas, especialmente, a
do doce de figo, e me incentivou a ter
meu préprio negdcio. Em, entdo, come-
cei a me planejar para sair da empresa
e abrir a agroindustria. Guardei dinhei-
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Mari e o pai Vitério Zanella

ro, comecei a ir atras da documentacéo
e fiz diversos cursos de especializacdo
na producdo e processamento de com-
potas e hortalicas e boas praticas de
fabricagéo. Fiquei trés anos produzindo
e vendendo para colegas e para a feira
do produtor que o pai fazia. Até que,
em 2013, os documentos e a construcado
da agroindustria estavam prontos com
0 auxilio da Emater e da Secretaria da
Agricultura. Entdo sai da Dalia e, no dia
1° de maio, comegamos a produzir. A
inauguracao oficial aconteceu no dia
25 de julho, quando recebemos o Selo
de Certificado Sabor Gaucho. Fomos a
primeira agroinddstria do municipio de
Encantado a receber essa certificacao”.

Assim que a AgroindUstria MZ foi
aberta, Mari e o pai Vitério comegaram a
trabalhar nas feiras em diversos muni-
cipios. Os convites foram crescendo até
que quase todos os finais de semana
havia feira. “Meu sonho era ir para a Ex-
pointer, mas nunca imaginei em estar &
vendendo meu produto e muito menos
recebendo premiacdo como destaque
de inovacdo e venda. Consegui esse fei-
to com a chimia de tomate e, além disso,
também foi produzida uma reportagem
conosco no Globo Rural”.

Além das feiras e exposicdes, a Agroin-
dustria MZ entregava nos mercados,
para os municipios na merenda escolar
e na feira do produtor em Encantado. As
vendas foram crescendo e Mari optou em
ndo entregar mais em mercados.

| TENDA DO NONO,
~ ) DE DOMINGO A
DOMINGO

Até que, em 2021, a empreendedora
e corajosa Mari resolveu dar mais um
passo. Visando o publico do turismo, ad-
quiriu uma area de terra as margens da
ERS 129, no caminho do Cristo, e abriu
a Tenda do Nono. “Nesse momento
percebemos que podiamos vender todos
os dias para nossos clientes, e a feira do
produtor de Encantado ocorria somente
em sextas e sabados. Assim deixa-
mos de colocar nossos produtos Ia e
concentramos tudo na nossa tenda que
abre de domingo a domingo. Hoje nos
dedicamos a agroindustria, na entrega
da merenda escolar e para restaurantes
em Encantado, Roca Sales e Canoas, e
no atendimento na Tenda do Nono”.

Em meio a tantas conquistas, Mari
também realizou o0 sonho de ser mae,
com a Maiara, de seis anos, e 0 Manoel,
de trés anos. “Hoje, quando olho para
tras e vejo tudo que vivemos e o que foi
alcangado, muitas vezes nao acredito.
Sai de Doutor Ricardo e vim trabalhar
de empregada em busca de um futuro
melhor. Quando meus pais chegaram
aqui, n6s comegamos do zero, tinhamos
apenas uma camionete antiga e a area
de terra. E hoje temos a nossa agroin-
dustria e a nossa tenda, além de uma
grande familia que é a razdo por tudo o
que fizemos”.
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Rodson, Michele e Gilberto Zanatta,

STR 60 Anos

RODSON E MICHELE
‘O STR sempre nos deu
um baita auxilio”

Em 60 anos de atuacdo, o Sindicato dos Traba-
lhadores Rurais de Encantado e Doutor Ricardo
j& auxiliou muitas familias do meio rural. Seja na
busca e manutencdo dos direitos do trabalhador
do campo, na melhor qualidade de vida ou em
uma maior rentabilidade na propriedade, o STR
segue o caminho ao lado do agricultor.

Um exemplo disso é a historia de Rodson Spes-
satto, de 38 anos, morador da Linha S&o Luis, En-
cantado. “Sai de casa com 14 anos para ir estudar
e trabalhar na cidade. Nove anos depois retornei
porque sempre gostei do interior, de estar rodea-
do pela natureza, de cuidar dos animais e plantar
arvores frutiferas. Meu pai trabalhava com gado e
roca. Eu quis ajuda-lo e também iniciei o plantio de
um pomar de nozes, pois ja havia trabalhado com
a cultura das nozes e percebi que era promissor”.

Um tempo depois de retornar para a casa
dos pais e iniciar o cultivo das nozes, Rodson
conheceu Michele, moradora de Porto Alegre,

e comecaram a namorar. Até que em 2013, uma
importante mudanga aconteceu em suas vidas.
"O presidente do STR, Gilberto Zanatta, me falou
que havia um programa, Minha Casa Minha Vida
Rural, onde ganhavamos o material. Lembro que
nem pensava em construir a casa, mas depois
gue conversamos resolvi construir o meu lar. O
pai ajudou a pagar a mdo de obra e, com isso,
conquistei minha casa e a Michele se mudou da
capital do Estado para a Linha Sdo Luis. O STR
nos deu um baita auxilio para iniciarmos nossa
vida. £ muito importante que o jovem que esta
no campo tenha a independéncia dos pais, e a
casa era a minha independéncia. Isso me ani-
mou e deu forcas para ampliar o pomar”, contou
Rodson.

10 TONELADAS

E a producdo de nozes, hoje principal fonte de
renda de Rodson e Michele, aumentou significa-
tivamente. No primeiro ano, a producao foi em
torno de 200 quilos, ja em 2021 eles colheram 6
toneladas de nozes. Atualmente, o pomar tem
em torno de 500 pés, sendo que nem todos estdo
produzindo. A projecdo é que, em condicdes
ideais, a colheita passe de 10 toneladas.

Nesses 60 anos de atuacédo do STR, diversas fa-
milias foram apoiadas e incentivadas a continuar
produzindo através da agricultura familiar.
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Municipios | Anta Gorda w

A Terra da producao

Anta Gorda é um municipio que se destaca no
Vale do Taquari por sua producao do setor primario.
Com propriedades rurais bem organizadas,

O municipio prospera.

%

y Em'.‘2021, 245 familias estavam
envolvidas na producao de leite
(e e - i g

Na producao leiteira, em 2021, havia Os aviarios inseridos em Anta Gorda
245 familias envolvidas que produziram tém capacidade de alojamento de 1,4
38 milhdes de litros de leite. milhao de aves por lote.

Apesar de Anta Gorda ser a terra da O segundo maior destaque na agri-
FestLeite, atualmente é o suino que lidera  cultura de Anta Gorda esta na plantacdo
o setor primério. Hoje, a capacidade de de milho. Em 2021 foram cultivados 4,2
alojamento é de 80 mil suinos por lote, mil hectares de milho gréo e 1,650 mil
sendo que ha 70 produtores no ramo. hectares de milho para a silagem.
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Municipios | Coqueiro Baixo ‘

Investimento no setor primario
traz qualidade de vida a populacédo

Coqgueiro Baixo vem investindo fortemente no setor primario.
O resultado € um crescimento na renda per capita e na melhor qualidade
de vida de todos os que residem no municipio.

Em 20 anos (de
2001 até 2021),
0 aumento da

ANO '. mwm LIl [ [od 6
Rovirertacss MHWMEHTAUUI EﬂRRHPﬂHDEHTEE
do setor primario

foi de mais de R$ h R§ 12.859.324,00

94 milhdes. Com f £

a Administragdo Municipal acreditando Il —.
e investindo no produtor, a projecdo é _ éﬁ. "B; 59
que, em 2022, o aumento, comparado | | - o -
com 2021, passe dos R$ 40 milhdes nas '

L. i
movimentacdes do setor primario, totali- J a _
zando mais de R$ 150 milhdes. 13l A R 21.000,00

A P R OJ E(;AO E O U E Valores totais movimentados em 2001 foram de R$ 14.678.296,02
PARA O ANO DE 2022,

O ACUMULADO EM U ako =l A=\ viathees| | || | | [o4 5§
MOVIMENTACOES Lo | 2021 MGWMEHTABUE EIJRRESPI]HBEHTE

ULTRAPASSEACASA TR

DOS R$ 150 MILHOES

O retorno desse investimento é visto [ Ef ; M 24.460.044,27 22.41 %

na qualidade de servicos oferecidos pelo
municipio em saude, educacéo e infraes-

trutura. Coqueiro Baixo presta servicos Jlog ‘ .‘. RS 12.410.904,15 11.37 %

b L]

publicos com qualidade superior dos |} | _ e — P
gue sdo ofertados na rede particular de | r
cidades maiores. Valores totais movimentados em 2021 foram de R$ 109.109.127,02

INCENTIVOS QUE COQUEIRO BAIXO OFERECE

Incentivo em dinheiro para ampliagdo e construcao por metro quadrado (para se ter uma ideia, um produtor que construiu um novo
empreendimento recebeu R$ 133 mil, o total deste ano até o momento é de R$ 355mil);

Incentivo em terraplanagem e detonagdo para ampliagdo e construgao;

Incentivo a producdo agricola baseado na venda do Taldo de Produtor. Neste ano foi de R$ 164.916,27;

Incentivo aos agricultores de leite e gado que fazem a silagem com maquinario préprio foi de R$ 81.030,57;

Auxilio em dinheiro para reforco de energia elétrica ou ampliagdo de rede;

Incentivos extras como cargas de materiais, horas-maquina, manutengao dos acessos e estradas das propriedades, estradas do interior em
boas condicbes de trafegabilidade, milho troca-troca.

SETEMBRO 2022 | 11



FAMILIA SOLDI

SR et R e o e oo
Propriedade de Leonice
e Pedro fica em Arroio
Pedras Altas

"A valorizacao do agricultor em nosso municipio fez
a gente permanecer todos esses anos com um aviario”

Ha 28 anos com aviarios, Pedro Sold;,
63 anos, e a esposa Leonice Vian Soldi,

54 anos, junto com a filha Natalia, de 23
anos, tiram o sustento da familia com

a agricultura. O empreendimento esta
localizado em Arroio das Pedras Altas, em
Coqueiro Baixo, nas terras que eram do
pai de Pedro, Luis Soldi (in memoriam).
“Meu pai produzia milho, soja, arroz, tinha
vaca de leite e alguns suinos para vender,
mas praticamente tudo era para consumo
proprio. Lembro de ajuda-lo e da dificul-
dade que se tinha na lavoura. Era uma
época bem mais dificil, tudo manual, onde
tudo era feito com uma junta de bois".

O tempo foi passando e Pedro assumindo
aos poucos a propriedade. “Sempre fui aber-
to as novas opg¢des que eram ofertadas no
setor primario. Tanto é que eu fui o primeiro
a fazer silagem em Coqueiro Baixo, seguindo
as instrugdes da Emater, para alimentar os

12 | VALE DO AGRONEGOCIO

animais que tinha na propriedade”. A esposa
Leonice morou anos em Porto Alegre e
Sdo Paulo, quando trabalhava em casa de
familias. Retornou a Coqueiro Baixo para
cuidar de seus pais, quando também co-
Megou a namorar e se casou com Pedro.
Juntos investiram em um aviario que
foi construido em 1994. De |4 para c4,
grandes mudancas ocorreram neste ramo,
mas Pedro e Leonice foram se adequando
e, conforme os padroées exigidos, foram
fazendo reformas, colocando maquinarios
novos e automatizando para conseguir
permanecer produzindo frangos. “Gos-
tamos muito do que fazemos, o frango
possibilitou que conquistassemos nossa
casa, e tudo que temos. Vamos seguir por
mais alguns anos para pagar a faculdade
de Biologia da filha, depois a gente sabe
gue a idade vai chegar e teremos que
diminuir o trabalho”.

7| AVANGOS

Atualmente, os aviarios alojam
24 mil frangos e sao feitos oito
lotes no ano. “A propriedade
rural me proporcionou tudo que
tenho. Hoje vamos a Porto Alegre,
Caxias do Sul. Lembro que a pri-
meira vez que fui a Nova Bréscia
foi para me alistar no exército,
com 18 anos. E notavel que
trabalhar na agricultura melhorou
muito. Os governos federal e esta-
dual comegaram a perceber a im-
portancia da agricultura familiar e,
em Nosso municipio, somos muito
valorizados. Isso, com certeza, fez
Com que permanecéssemos todos
€SSes anos no setor primario”.



Municipios | Coqueiro Baixo |

FAMILIA DE SOUZA
“A primeira vez
que vi um porco
foi quando
descarregaram na
nossa granja”

Ismael Bagatini de Souza morava
em Nova Bréscia. Filho de funciona-
rios publicos estudou Enfermagem
e fez um curso de Gastronomia para
trabalhar em restaurante. A ideia
era ter seu proprio negocio junto
com a companheira Tamara Valgoi
Loss de Souza. “Lembro bem que na
época de escola tinha varios colegas
filhos de agricultores, e uma coisa
que as professoras diziam a eles é
gue precisavam estudar para serem
alguem, como se o agricultor ndo
fosse importante”.

Ismael e a namorada, ainda
da época de colégio, Tamara, se
aventuraram e foram trabalhar
em churrascarias em Porto Alegre,
S&o Paulo e Brasilia. Ficaram cerca
de trés anos tentando a sorte nos
grandes centros. “Casamos em 2008
e viemos passar as férias na casa
dos meus sogros, Itacir e Tania, na
Linha Trés Reis, em Coqueiro Baixo.
Eles tinham uma propriedade rural
com aviario e vacas de leite e nos
convidaram a ficar na propriedade.
Num dia estava em Coqueiro Baixo
e o gerente do Sicredi pediu se ndo
queriamos vir para o interior, pois
havia linhas de créditos vantajosas
com o PRONAF. Ficamos balancados
com as propostas, entdo busca-
MOs a empresa que Meus sogros
entregavam os frangos para saber
se tinha vaga para mais aviario, mas
ndo tinha. Eles nos informaram que
se quiséssemos colocar chiqueiros a
empresa tinha vagas”.

AMPLIACOES

Entdo, Ismael e Tamara resolveram
voltar para o interior, ele construiu
o primeiro galp&o que alojou 500
animais em fase de terminacao,

enquanto ela abriu um saldo de beleza. “A
primeira vez que vi um porco foi quando
descarregaram na nossa granja, nunca
havia tratado um suino, mas recebi todo
0 auxilio e aprendi a trabalhar na agricul-
tura”, comenta Ismael. Em 2013 construi-
ram o segundo galpao passando a ter 1
mil animais, em 2016 mais uma ampliacdo
que possibilitou alojar 2 mil suinos. Em
2020, o nimero aumentou para 2,6 mil
animais. Em 2021 construiram mais dois
galpdes e passaram a alojar 4 mil suinos
e hoje o casal cuida de 5,4 mil animais. “E
estamos iniciando uma nova ampliagaco”,
diz, entusiasmado, Ismael.

FICO PENSANDO,
QUE BOM QUE SAI
E PUDE RETORNAR
AO INTERIOR. COM
CERTEZA FOI A
MELHOR DECISAO
QUE TOMAMOS NA
VIDA. TEMOS TUDO.

Tamara Valgoi
Loss de Souza

Tamara e Ismael decidiram investir em Linha Trés Reis

7]QUALIDADE DE VIDA

Tamara trabalhou no saldo de beleza em Nova Bréscia por cinco anos. Apos abriu em
Coqueiro Baixo, onde ficou com o negécio por trés anos. “Em 2018 resolvi trocar o ramo da
beleza pela agricultura. Tinha muitas clientes, mas me sentia mais feliz na propriedade, e se eu
nao viesse trabalhar auxiliando meu marido, teriamos que contratar um empregado. Assim,
hoje, o Ismael tem 36 anos e eu 33 e temos nossos filhos, a Lara, de 10 anos, e o Pedro, de
quatro, e podemos curtir a nossa familia. Fico pensando que bom que sai e pude retornar
a0 interior. Com certeza foi a melhor decisao que tomamos na vida. Temos tudo, qualidade
de vida, somos bem assessorados, 0 municipio oferece uma excelente educagao, cultura e
salde para nossos filhos. E na propriedade temos todos os incentivos para nos mantermos e

crescermos ainda mais”.
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Producao de morangos
organicos ¢ 0 NoVOo
empreendimento na

Linha Alegre

Um novo empreendimento do meio rural esta construido

e ja produzindo frutos na Linha Alegre em Mucum.

A Gioia Della Vitta é a nova
marca de alimentos organicos.
A producdo de morangos até
0 momento é realizada em
duas estufas, a terceira estufa
sera destinada ao plantio do
tomate no més de setembro.

A empreendedora ¢ a bento-gon-
calvense Patricia Michelon Pellicioli
que, junto com seus pais Aldo e Glacy,
se mudou de Bento Gongalves para o
interior de Mucum em marco de 2022,
quando adquiriram uma area de terra
de 30 hectares. “Montamos a estufa
em fevereiro deste ano e plantamos 7,2
mil mudas de morango em abril. Agora
estamos colhendo os primeiros frutos”,
comenta Patricia. A empreendedo-
ra tem como sécio o irmao, Charles.
“Sou formada em design de produtos,
trabalhei muitos anos com indUstria

SN

4] VALE DO AGRON EGAEIO

e comércio, até que um dia,

conversando em familia, sur-
giu a ideia de ter um negécio
préprio e pensamos em uma

mos diversas areas de terras,
mas em Bento os valores sdo
assustadores, entdo, através de alguns
familiares que temos aqui, e principal-
mente do meu primo Rudi, das Pitayas
do Vale, encontramos essa area em

Mucum e resolvemos investir aqui”.

O investimento contou com o apoio
do Municipio de Mugum para fazer a
terraplanagem, conseguir a energia
elétrica e a internet de fibra otica para
a propriedade. "Além disso, o prefeito
Mateus Trojan ja entrou em contato
conosco para que no futuro possamos
estar inseridos em um roteiro turistico
através do colhe e pague”.

Glacy, Patricia e Aldo
; N 1"{‘. -5

estufa de morangos. Procura-

DESAFIADOR

Na propriedade foram plantadas trés
variedades de morangos de origem
chilena, o San Andreas, Albion e 0 Mon-
terey, todos indicados para o consumo
in natura, por serem mais docinhos.
“Nunca havia trabalhado na agricultura
antes, por isso estamos buscando toda a
assessoria para podermos oferecer uma
producao de qualidade. Junto com meus
pais estou aplicando as técnicas e agre-
gando a homeopatia e 0 0zOnio na agua.
Acredito que isso vem sendo um dos
segredos dos nossos belos morangos.

A projecao é que a partir de agora até

o final da safra colhamos em média 100
quilos de morango por semana. Essa
nova fase de nossas vidas esta sendo
desafiadora e, a0 mesmo tempo, muito
recompensadora, por poder trabalhar de
uma forma mais tranquila e pelo apoio
que estamos encontrando”.
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FAMILIA
MARCOLIN
"Temos a
agricultura

em nosso DNA"

A familia Marcolin tem em seu DNA
a agricultura. Filho de agricultores, em
2005, Celso Marcolin inaugurou a agro-
pecuaria para atender e estar ao lado
do produtor rural. Alguns anos depois,
o0 irmédo Sérgio deixou o emprego de
mestre de obras e resolveu retornar a
agricultura. Junto com seus filhos, Jonas
e Gustavo, e o irmdo Celso investiram
na armazenagem do milho e, em 2014,
deram inicio a construcdo de um silo.
Passados alguns anos, a familia resolveu
ampliar a armazenagem para atender

o e -
88 Sao trés silos com .\'\‘-

capacidade de ~

armazenagem de

B 600 toneladas

; d:'? =

Gustavo, Jonas e o pai Sérgio Marcolin, Jairo Belini e Celso Marcolin

a demanda. Atualmente ha trés silos
com capacidade de armazenagem
de 600 toneladas. “Recebemos safras
de varios municipios da regido Alta e
Serra, entre eles, Mucum, Vespasiano
Corréa, Nova Bréscia, Dois Lajeados,
Encantado, Travesseiro, Guaporé, Rel-
vado e Roca Sales’, comenta Sérgio.
A empresa familiar tem como
preceito ter o produtor rural como
parceiro. “Nos fomos criados na agri-
cultura, temos area de terra propria e
arrendada que plantamos e colhemos,
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além de prestar servico para tercei-
ros. Sabemos exatamente o que o
agricultor precisa e fizemos o possivel
para ter ele como nosso parceiro de
negocio’, comenta Jonas e acrescenta:
“Nosso objetivo é oferecer produtos e
insumos de qualidade, com assisténcia
técnica e seriedade para que o produ-
tor possa colher uma grande safra”.

A projecdo é que no préximo ano
inicie também a construgdo da nova
sede da agropecuéria localizada no
centro de Mucum.
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A Terra dos
Churrasqueiros e

de grandes
produtores rurais

Colonizada por

italianos, Nova Bréscia é
nacionalmente conhecida
como a Terra do Festival da
Mentira e Terra dos Churrasqueiros.

Na Praca da Matriz, o monumento ao Churrasqueiro
€ uma homenagem a todos brescienses espalhados
que levam a cultura do churrasco e o nome da cidade
aos quatro cantos do mundo. Outro lugar de extrema
importancia e beleza ¢ a Igreja Matriz Sdo Jodo Batis-
ta, construida de pedra ferro.

O municipio, que tem no setor primario seu gran-
de potencial, se destaca na producdo de aves. Nova
Bréscia ostenta o titulo de maior produtor de frangos
do Rio Grande do Sul.

Igreja

Matriz
Sao Joao
Batista
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Monumento ao Churrasqueiro
na Praca da Matriz




LEITE: Sao 110 produtores que
produziram 10 milhdes de litros
em 2021 com valor adicionado
de R$ 19 milhdes

SIM/SISPOA: Abatedouro
Belmonte - Producdao média
mensal 1.450 cabecas
abatidas; Agroindustria
Mezacasa - Linguica colonial,
salsichao, Linguica defumada:
producao média mensal 5.400
kg; Embutidos Nova Bréscia -
Linguica colonial e Linguicas
diversas: producdao média
mensal 1.450 kg

ﬁ@%ﬁ#ﬂu b

SUINOS: Sao 33 produtores
que produziram, em 2021, 185
mil cabecas, obtendo um valor
adicionado de R$ 68 milhdes

HORTICOLAS: A producéo
chegou a mais de meia tonelada
em 2021 com valor adicionado
de R$ 1,3 milhao

.

ASFALTO para o interior

LENHA/TORRETES: Producao de

mais de 63 mil metros cubicos no
ultimo ano com valor adicionado
de R$ 3 milhdes

MILHO: Sao 700 hectares de

e 300 hectares de milho grao

~|INCENTIVOS PARA O
REBANHO BOVINO

> Vacinas da brucelose sao aplicadas de graca. Em 2021 foram
459 aplicacoes; > Testes de tuberculose e brucelose sem custos.
No ano passado foram efetuados 2.770 testes. > Nas insemi-
nagdes o municipio auxilia com R$ 22 e o produtor contata com
o inseminador. S6 em 2021 foram feitas 1.403 inseminagoes. >
Além disso, o municipio disponibiliza atendimento veterinario
100% gratuito.

—~|MAIS INCENTIVOS AO
SETOR PRIMARIO

> |ncentivo de horas-maquina; > Cobertura de silagem;

> Auxilio terraplanagem para ampliacoes e construcoes de
novos aviarios, chiqueiros e galpoes; > Desconto de 20% ao saco
no milho troca-troca. > Asfalto para o interior; > Nova Bréscia
mantém os acessos as propriedades e estradas do interior; Quase
todo o interior tem internet.
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Incentivo a
diversificacao
de culturas

Roca Sales
POSsUi uMma
grande
diversidade
de culturas
produzidas no setor
primario.

O municipio incentiva desde os
setores tradicionais, como suinos,
aves, gado leiteiro e de corte,
como as planta¢des de milho e
soja, além de ter muitos produto-
res de frutas e hortalicas.

Uma das areas da agricultura
que o municipio buscou foi com
a conquista do SUSAF, que possi-
bilitou que agroindustrias de car-
nes e embutidos de Roca Sales
passassem a vender para todo o
Estado. O municipio possui duas
agroindustrias de embutidos, a
Nicaretta e a Salvadori.

Melina tem 22 anos e
quer prosseguir com o
negocio familiar

Vilson
Nicaretta e a
esposa Iracema
iniciaram a
Agroindustria
que hoje
emprega
também a filha
Daiane e os
genros Tiago e
Ivo, e mais um
funcionario

Agroindustria Nicaretta comemora 20 anos

A agroindustria Nicaretta comegou suas ativi-
dades em 22 de outubro de 2002, quando Vilson
Nicaretta, aos 53 anos, resolveu trocar de ramo.
Ele, que era dono de um bar na Linha Marechal
Floriano, mais conhecida por Arroio Augusta
Alta, resolveu investir nos embutidos e comecou
a fazer salame. “Fazia salame para a nossa fami-
lia e sempre tinha um vizinho ou amigo que tam-
bém queria e assim iniciei, até que logo percebi
que essa atividade poderia virar o sustento da
familia e resolvi abrir a agroinddstria,” lembra Vil-
son. A esposa Iracema sempre esteve ao lado de
Vilson, desde o inicio, assim como seu genro, Ivo
Endrizzi, que é casado com a filha Deise. Cinco
anos depois, a filha mais nova, Daiane Nicaretta,
também comecou a auxiliar na agroindustria.

A producao da época era em torno de duas
toneladas por més de salame colonial que era
vendido em Roca Sales, Encantado e Lajeado. Hoje,
a familia produz mais de 10 toneladas de embu-
tidos comercializados em todo o Vale do Taquari,
Fronteira, Sao Jerénimo e Vale do Cai. E a gama de
produtos também aumentou, além do salame colo-
nial, tem o salaminho, linguica, salame tipo italiano,
linguica colonial e linguiga toscana.

“A Daiane comecou a trabalhar e ajudou

bastante, se nao fosse por ela, ndo teria como
acompanhar a tecnologia. Ela controla toda qua-
lidade dos produtos, emite as notas, preenche os
relatérios, faz os pedidos, além de poér a mao na
massa literalmente”, diz o pai Vilson. A filha Daia-
ne comenta que a sucessao familiar se deu aos
poucos. “Fui crescendo e assumindo a empresa.
Lembro que com 17 anos comecei a trabalhar
e, aos poucos, fui tendo mais responsabilidades.
Meus pais, minha familia, a familia da minha
irma, moramos ao redor da agroinddstria em
trés casas, praticamente vivemos juntos. E isso é
muito bom. Meu pai, mesmo com 73 anos, segue
trabalhando e é ele que administra o dinheiro. E
eu sempre trabalhei na agroinddstria, nunca me
imaginei fazendo outra coisa”, ressalta Daiane.
Atualmente, a Agroindustria Nicaretta possui
a inspecao SISPOA, que é feita pelo Estado, com
rigorosos itens a cumprir. A Agroindustria tem
seis funcionarios, sendo cinco da familia (Vilson,
Iracema, Ivo, Daiane e o marido de Daiane, Tiago
Eccher) e um empregado. O prédio que abriga a
empresa tem 250m2. “Temos um grande negocio
nas maos que neste ano comemora 20 anos, pre-
tendo junto com todos seguir cuidando da nossa
agroindustria” diz Daiane.

AGROINDUSTRIA SALVADORI

Ha mais de 25 anos, Edgar Salvadori comegou a trabalhar com agroindustria. Com o
passar do tempo, a esposa Jaqueline, que era confeiteira, deixou a atividade para ajudar o
marido. O casal tem dois filhos: Rodrigo, 35 anos, e Melina, 22 anos. Logo cedo, Rodrigo foi

ajudar seus pais. Sua ideia ja era voltada para o crescimento da empresa. “Meu irm&o passou
a comprar o suino e fazer o abate no local, entdo foi construido o frigorifico que fornece a car-
ne para 0s embutidos da agroindistria e o restante é vendido nos mercados”, explica Melina.

Com a nova empresa, a cacgula da familia, que cursou trés anos Arquitetura, percebeu que
devia dar continuidade ao empreendimento que seu pai iniciou. “Na faculdade percebi que
nao estava no ramo que queria seguir, entdo comecei a trabalhar na agroindustria e gostei”.
A jovem gerencia trés funcionarios que fazem a producao de linguica e salame da agroindds-
tria com a marca Montes Claros. A producao chega a oito toneladas por més e os produtos
sao entregues em Roca Sales, Lajeado, Estrela e Serra Gaucha.

Hoje, toda a familia trabalha na agroindustria ou no frigorifico. “Quando vocé tem uma fa-
milia que ja vem empreendendo ha tempo, a gente se coloca no lugar e ajuda. Minha vontade
é de seguir mantendo o negdécio familiar”, finaliza Melina.
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Scheer, pioneirismo na criacao de peixes

O pioneirismo na criacao de peixes,
em Roca Sales, comegou com Sigmar
Scheer e a esposa Elizete ha mais de 30
anos. “Meus pais tinham alguns acudes,
mas abatiam somente na Semana Santa.
Porque trabalhava na sua olaria, com o
tempo foram percebendo que o peixe
também poderia virar um negdcio para
o ano todo. Entdo aproveitou as terras e
as laminas de agua para fazer mais acu-
des. E, em 2010, foi legalizado o frigorifi-
ico com o SIM, que permitia a comercia-
lizacdo do produto dentro do municipio.
No ano de 2019, o frigorifico conseguiu
0 SUSAF g, assim, as vendas puderam
ser ampliadas para todo o Estado”, conta
a filha Ariana.

Mesmo com 25 acudes na proprieda-
de do senhor Sigmar, a produgdo preci-
sou aumentar ainda mais para atender
a demanda e Scheer criou um grupo de
integrados, que produzem o peixe para

serem abatidos no frigorifico e comer-
cializados no Vale do Taquari, Regido
Metropolitana e Serra Gaucha.

Em 2017, a filha Ariana retornou a
propriedade. “Me formei em Administra-
¢do e sempre tive a vontade de voltar e
auxiliar nas empresas da familia. Meu pai
tinha dificuldades em emitir notas eletré-
nicas e usar a tecnologia. E eu comecei
a ajudar, hoje ajudo no abate, controle
de qualidade do produto, escritério e
notas”, conta Ariana.

Scheer é pioneiro na
criacao de peixes em
Roca Sales

T i
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RECEITA

Confira uma receita deliciosa que
a Ariana sempre faz:

ESCONDIDINHO DE TILAPIA

Ingredientes:

1kg filé de tildpia, tomate, cebola,
alho, pimentao, 1 requeijjao e 6 batatas
médias

Modo de fazer

Tempere a gosto o filé, eu uso sazon
vermelho e sal. Em uma travessa pas-
se uns fios de azeite, ajeite um filé ao
lado do outro ja temperados e coloque
no forno em 250 graus.

Apos uns 20 minutos ird criar agua
na travessa, retire essa agua. Coloque
0s legumes picados por cima dos filés
(tomate, cebola, alho e pimentao) leve
para assar até amolecer os legumes.
Com as batatas, vocé faz o puré, ferva
elas e amasse. Apos é so juntar o
leite e misturar. Em seguida espalhe
1 requeijdo sobre os filés ja com os
legumes moles, e por cima o puré de
batata. Coloque queijo e deixe gratinar
até o queixo derreter.

Opcional na hora de servir é
colocar batata palha, nés aqui
adoramos!

Atualmente, o Frigorifico Scheer de Roca
Sales é 0o maior do Vale do Taquari, com produ-
¢ao de mais de 80 toneladas de peixes por ano.
O negdcio emprega, na alta temporada, 12
funcionarios. A empresa comercializa carpas,
mas o carro-chefe se tornou a tildpia. Ambos
0S peixes possuem varios tipos de corte, como
filés, postas, inteiros, entre outros.
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Granja de Suinos Turatti € a maior de Relvado

A Granja Turatti esta
localizada na Linha Poco
da Laje e € responsavel
pelo alojamento de 9 mil
suinos na fase de creche
pela empresa BRF. Atual-
mente, 0 empreendimen-
to € o maior do munici-
pio No meio rural.

Edimar, Graziela

e Eduardo Turatti
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Os proprietarios sdo o casal
Edimar Turatti, 38 anos, e Grazie-
la Valler Turatti, de 35 anos, que
possui dois filhos, o Guilherme,
de 18 anos, que também ajuda
no trato dos animais e estuda, e
o pequeno Eduardo, de 5 anos.

A propriedade foi crescendo aos
poucos com a sucessao familiar. "Antiga-
mente, a propriedade tinha criacdo de
suinos, lenha e era plantado roga, mas
tudo para consumo proprio. Meu pai
Valdir (in memoriam) entao se tornou
integrado na época da Cosuel e construiu
um galpéo de maternidade de suinos,
lembro que eram 260 matrizes. Minha
mae, Maria Margarida Secco Turatti,

ajudava nos afazeres e eu, ainda
crianca, vivia dentro do chi-
queiro. Nossa propriedade era
menor, até que surgiu a oportu-
nidade de adquirirmos de volta,
a terra que era do meu avo.
Entdo migramos de matriz para
creche ainda com a Cosuel, e passamos a
receber 2 mil suinos. Nesse meio tempo
também construimos um galp&o para

30 vacas de leite. Mas como néo tinha-
mos um retorno promissor, resolvemos
nos dedicar somente aos suinos. Entdo
dobramos a criagdo para 4 mil cabecas. E
com o tempo resolvemos fazer um novo
investimento e optamos por migrar para
a BRF", contou Edimar.

A propriedade

No ramo dos suinos, a familia completou 18 anos em 2022, e o nimero
de animais alojados mais que quadruplicou. Em agosto de 2022, a segunda
granja, que é climatizada e automatizada, completou um ano. A primeira
granja, que fica na parte baixa da propriedade de 24 hectares, é auto-
matizada. A familia ainda possui plantacdo de tifton, que é vendida para
fazer feno. “"Hoje estamos contentes com a propriedade que temos, somos
nossos patroes e enxergamos o retorno. O municipio de Relvado também
nos proporcionou esse avanco fazendo toda a terraplanagem e escavagdes,
construindo cisternas e reservatério de dejetos e toda a infraestrutura para
0 acesso a granja, além do auxilio em dinheiro”, agradece Edimar.
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INCENTIVOS
DO MUNICIPIO

O municipio de Relvado vem fazendo um grande
esforgo para manter os acessos e estradas do
interior em excelentes condicbes para escoar a
producdo. Além disso oferece auxilio em dinheiro
e com terraplanagem para ampliagdes e constru-
coes de novos galpoes, auxilio silagem, auxilio para
distribuicao de dejetos e inseminagodes e custeia
o0 atendimento do veterindrio. E também oferece
horas-maquina gratuitas para servicos diversos na
propriedade.
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Cerfox, ha 60 anos facilitando
O acesso a energia

Em 9 de julho de 1962 teve inicio a histéria da
CERFOX, com a lideranca de 16 associados resi-
dentes nos Distritos de Fontoura Xavier e Sdo José
do Herval, pertencentes até entdo ao municipio de
Soledade, que fundaram a Cooperativa da Produgéo
e Consumo de Energia Elétrica Soledadense Ltda.

O objetivo dos associados era de gerar e distribuir
energia elétrica a populacdo destes distritos.

Na época foi solicitada a CEEE, companhia esta-
dual, a cedéncia da Usina do Féo, que estava desati-
vada e que anteriormente era utilizada para forneci-
mento de energia elétrica ao municipio de Soledade.

Com a emancipacao do municipio de Fontoura Xa-
vier, no ano de 1965, alterou-se o nome da Coopera-
tiva para Cooperativa de Eletrificacdo Rural Fontoura
Xavier Ltda — CERFOX. A Usina do F&o possuia, nessa
mesma época, poténcia instalada de 290KW e gerou
energia entre os anos de 1962 e de 1978, quando
entdo foi desativada.

No ano de 1995, apds reformas da casa de maqui-
nas e ampliagdo do barramento, a Usina do Fao foi
reativada com poténcia instalada de 940KW.

Em 2005, para melhor aproveitamento do po-
tencial existente, a cooperativa realizou mais uma
reforma e ampliacdo da Usina do Fdo, que passou a
ter poténcia instalada de 1,2MW.

Acompanhando o crescimento da regido e a maior
necessidade de disponibilidade de energia elétrica,
no ano de 2011, a Cerfox inaugurou a Usina Taipinha,
de poténcia instalada de 0,9MW, localizada no muni-
cipio de Soledade.

Cerfox 60 anos

ENERCIA é vocé!

Presidente da Cerfox, Didgenes Laste

e

("
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Permissionadria de distribuicao de energia

Em dezembro de 2015, a cooperativa realizou desmembra-
mento de suas atividades, separando as operacdes de geragdo
e distribuicdo. Foram criadas a Cooperativa de Geracdo com o
nome de Cerfox — Cooperativa de Geracdo e Desenvolvimento
Fontoura Xavier, e a Cooperativa de Distribuicdo com o nome de
Cerfox - Cooperativa de Distribuicdo de Energia Fontoura Xavier.
Este desmembramento deu inicio ao processo de regula-

rizacdo da Cooperativa como permissionaria de distribuicao
de energia elétrica, concluido no ano de 2018, quando a
Cerfox celebrou junto a Aneel a assinatura do contrato de
permissao, passando oficialmente a tornar-se uma Per-
missionaria do Servico Publico de Distribuicdo de Energia,
adquirindo o direito inicial de exploracdo de sua area de
atuacao por mais 30 anos.

—

15.86¢€

unidades consumidoras

km de rede

4.026 5

trnsforma ‘A

Investimento em redes de distribuicdo

No ano de 2019, a Cerfox realizou a migracdo de suas duas usi-
nas para a comercializacdo de energia elétrica no mercado livre.

No ano de 2020, a cooperativa comemorou a fundacdo de
uma nova empresa, a CERFOX - Servicos de Telecomunicagdes
Ltda, voltada ao provimento de internet residencial e comercial,
via fibra Optica e satélite, além dos multisservicos aos associa-
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dos e demais consumidores.

E, neste ano de 2022, a Cerfox comemora os seus 60 anos
de fundacdo que estdo sendo marcados por grandes investi-
mentos em redes de distribuicdo, buscando evoluir ainda mais
na qualidade de energia e nos servicos prestados junto aos
associados.




Credibilidade, confia n
transparéncia, dedicacao, pontualidade,
comprometimento, empreendedorismo e
tecnologia, aliados a maneira simpatica e familiar
de fazer o empreendedor do campo se sentir em
casa e bem atendido, fez a Comercial Tratorpecas
Mario trilhar 40 anos de uma sdlida historia.

A tonica da Comercial Tratorpecas Mario
é acreditar no homem do campo e,
junto com ele, crescer e prosperar.




Especial 3

O comeco

Mario Nietiedt é filho de agricultores da
comunidade de Fazenda Lohmann no interior de
Roca Sales. Na década de 60 trabalhava com seu pai
Paulo na lavoura e logo pediu para que comprasse
um trator para facilitar o servico. Pouco tempo
depois resolveu fazer um curso de dois meses de
duracdo sobre tratores em Porto Alegre.

Logo apds seu retorno teve o convite para ir
trabalhar em uma revenda em Caxias do Sul. Mério
foi, mas ficou por pouco tempo, pois namorava com
a Dona Reni e recebeu uma oferta de uma empresa
de Lajeado para vender tratores. Entao retornou,
se casou com a Reni e foi morar na casa do sogro
em Arroio do Meio. Mas a paixao pela agricultura
seguiu ndo apenas com a venda de tratores, pois
Mario nunca deixou de cultivar sua lavoura. E,
mesmo como vendedor, nos finais de semana
aproveitava para trabalhar nas terras do sogro.

Com o passar do tempo, Mario Nietiedt se tornou
um grande vendedor, os agricultores comegaram
a confiar e acreditar que o maquinario faria a
diferenca em suas producdes. Apds dez anos de
experiéncia, muitos negdcios fechados e clientes
satisfeitos, Mario percebeu, com sua visdo de

. negocio, que era necessario abrir uma empresa
de revenda de pegas de tratores multimarcas.
Conversou com seu cunhado Ingo Roehrig,
que trabalhava no Banco do Brasil, e juntos
amadureceram a ideia.
BhimGira O proximo passo foi alugar uma sala no centro

construcao
da Tratorpecas

Mario com o ex-sécio e cunhado Ingo Roehrig

de Lajeado. "O Mario pegou o avido e foi a Sdo
Paulo comprar as pecas para os tratores. Lembro
que montamos a loja, que foi inaugurada em
dezembro de 1982. Assim surgiu a Tratorpecas
Mario. No inicio foi dificil, as pessoas ndo vinham
muito até a loja, mas o Mario tinha uma grande
carta de clientes e possufa muita experiéncia,
aos poucos tudo foi se encaminhando. Ao lado
de Mario, estava minha irma Reni Nietiedt (in
memoriam) que desde o inicio da empresa sempre
trabalhou no Caixa“, conta Ingo Roehrig.

O tino para o negdcio e a relacdo de confianca que
possufa junto aos agricultores foi fazendo a empresa
familiar criar raizes sélidas. J& no segundo ano de
atividade, a empresa adquiriu um terreno as margens
da ERS 130 para construcao da loja. Em 1988, a
obra estava finalizada e ali passou a ser a sede da
Comercial Tratorpecas Mario, com a venda de pecas
e implementos agricolas e a oficina para tratores.
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Atendimento de exceléncia

Por ser um apaixonado pelo setor
primario e viver isso na pratica, Mario
sabia que os agricultores precisavam ter
um atendimento de exceléncia. “Nunca
deixamos um produtor esperando,
atendiamos em sabado e domingo. Se
0 agricultor precisava de uma peca, nds
abriamos e entregdvamos a peca, se o trator

0A TRATORPECAS. e

SEJA BEM-VIND

necessitava de assisténcia destindvamos
um mecanico para ndo deixar o maquinario Inauguracéo de
o | S : uma das ampliacoes
parado na lavoura. Sempre procurei passar da Tratorpegas,
isso aos funcionarios e ao meu filho Fabio, com a familia de
que era preciso atender com exceléncia e Mano & espasa Reni
1 : (in memoriam) e a

que no campo hdo tem hora e nem dia para familia do Ingo.

trabalhar”, ressalta Mario Nietiedt.
Aliado ao trabalho direto com o produtor,
a empresa sempre primou em oferecer

produtos de qualidade e prestacao de - REPRESENTANTE CASE IH

servico de exceléncia com pilares na |+ I
honestidade e dedicacdo. E esse foi se S : : : : Sl iE
; : A forma como a Comercial Tratorpecas Mario atendia seus clientes foi se difundin-
tornando um diferencial e uma marca da :
P do e a boa reputagao no ramo fez com que, em 2009, a empresa passasse a ser a
Tratorpecas Mario. i
representante da marca CASE IH. Como concessionaria passou a oferecer todos 0s

Em 1995, a empresa comecou ? con?pra.r e produtos da marca, desde tratores de pequena, média e grande poténcia, colheitadei-
reformar tratores usados. Esse foi o primeiro ras, plantadeiras e toda linha de pegas com os servigos especializados.

passo de um sonho que Mario tinha. "Minha Em 7 de junho de 2013, a Comercial Tratorpecas Mario inaugurou sua primeira
ideia sempre foi ter uma marca de tratores filial em Caxias do Sul e, em 30 de maio de 2019, a segunda filial foi aberta na cidade
para comercializar. Queria que, com o tempo, de Capivari do Sul. Atualmente sua area de atuacdo chega a mais de 170 municipios,
nos tornassemos uma concessionaria”, com predominancia para o pequeno produtor e a diversidade de culturas.

lembra Méario.
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Especial

O incentivo e a insisténcia na utilizacao de maquinarios
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Contribuindo para a
sucessao familiar no campo

modernos propiciaram aos produtores uma agricultura

e a garantia da sucessao familiar

A familia Johann, da Linha S&o Bento, em San-
ta Clara do Sul, comecou a mudar a trajetéria da
propriedade em 1977, quando adquiriu o primeiro
trator. Hoje, os irmaos Anselmo, 64 anos, e Marino,
69 anos, e os filhos, Rodrigo, 35 anos, e Matias, 36
anos, tém duas ceifas, cinco tratores, dois cami-
nhdes e diversos implementos, como duas planta-
deiras de verdo, uma de inverno, grade e outros.

“Nossa propriedade era focada na producao lei-

teira, hoje a maior fonte de renda da familia vem do
plantio de soja, milho e trigo. Eu, meu irmdo Marino

e sobrinho Rodrigo nos dedicamos mais a trabalhar
com os maquinarios. Cultivamos 30 hectares em
nossa propriedade e mais 170 hectares arrenda-
dos, além de prestacao de servico para terceiros,
enquanto meu filho Matias cuida do gado leiteiro e
de corte”, diz Anselmo.

Conforme a familia, a produtividade mais que
dobrou de 1977 para os dias atuais, devido a utiliza-

"Para nossa familia, a Comercial
Tratorpecas Mario ¢ a melhor revenda”

¢do de maquinarios e tecnologia. "Antigamente se
judiava muito. Hoje, gracas as maquinas, o trabalho
esta bem melhor, seguimos trabalhando muito, mas
com menos sacrificio”, comenta Marino.

A sucessdo familiar teve um incentivo expressivo
no ano 2000. Com os filhos crescendo e se man-
tendo na propriedade, os irmaos Marino e Anselmo
resolveram investir forte na aquisicdo de maquinas.
“O Mario foi um grande incentivador da nossa
propriedade, lembro que um dia ele chegou aqui
com um implemento e disse: ‘comecem a utilizar
que vocés vao aumentar a produtividade, depois
nds conversamos sobre o pagamento’. O Mério é
um homem de palavra e nés sempre honramos a
confianga e a amizade que construimos, fomos se-
guindo o que nos indicava e crescemos No campo.
Desde que abriu a empresa ja compramos tratores
e onze implementos com ele. Para nossa familia a
Comercial Tratorpegas Mario é a melhor revenda”.




A fala é do senhor Bertoldo Romeu Meinerz,
75 anos, e se refere a propriedade que construiu
junto com sua esposa Cleci na Linha Lenz em
Estrela. Atualmente produzem 5 mil litros de leite
por dia, com um rebanho de 340 animais, sendo
160 em lactacdo. As vacas estdo confinadas no
sistema Cross Ventilation, um dos mais modernos
que existem. Para alimentar toda essa criacao sdo
cultivados 44 hectares com o plantio de milho
para silagem e de tifton, alinhada a uma nutricdo

especial para os animais a base de racées e farelos.

Além disso prestam servico em mais 1,5 mil hecta-
res com a colheita do milho em grao e silagem.

Todo esse trabalho s6 é possivel porque a
propriedade rural é uma verdadeira empresa do
campo. Além do seu Bertoldo e da Dona Cledi,
toda a familia segue na agricultura. O filho Ger-
son, 50 anos, sua esposa Leonice, 47 e 0s netos
Rodrigo, 22, e Fernando, 17 anos. E também o
outro filho, César, 48 anos, a esposa Cristine, 46,
e as duas filhas Francine, 27, e Jenifer, 17 anos,
alem do genro Maicon Lima. Cada um se dedica
a um setor da propriedade e todos juntos fazem
o empreendimento ser gigante.

TECNOLOGIA

Além da mao de obra familiar, o sucesso se
deve também a insercao da tecnologia, tanto na
lida com os animais, como no plantio. E foi a tec-
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"Quem ndo se orgulha de ver
as coisas andando e dando certo!”

nologia com os novos maquinarios que fez com
gue a sucessao familiar acontecesse.

O casal Bertoldo e Cleci assumiu a propriedade
que era de seus tios. Na época, a agricultura era
para consumo préprio com duas vacas de leite,
algumas galinhas e um pouco de lavoura, tudo
cultivado a mdo. Em 1981, Bertoldo e a esposa
tinham oito animais e, gradualmente, foram au-
mentando. Os filhos foram crescendo e ajudando
na propriedade. Em 1990 foi construida a sala de
ordenha e, a partir dai, comegou a se profissiona-
lizar cada vez mais com o melhoramento gené-
tico, nutricdo animal, conforto para o rebanho e
maquinarios que agilizavam o trabalho.

"Sempre fomos clientes do Mario. Em 1980,
ainda quando ele era empregado, compramos,
uma ensiladeira para moer o pasto. Depois,
guando ele abriu a Comercial Tratorpecas Mario,
seguimos adquirindo maquinarios e implemen-
tos. E, em 2010, compramos o primeiro trator da
Case IH, hoje temos cinco tratores e todos sdo da
marca, dois Puma e trés Farmall 80 que atendem
toda nossa demanda. Meu filho Gerson tem pro-
blema na coluna e o conforto do trator da Case
IH fez ele poder trabalhar sem prejudicar sua sau-
de. O pds-venda da Comercial Tratorpegas Mario
é espetacular. Se precisamos de reparos, pode ser
no final de semana, ligamos e eles sempre dao
um jeito de nos atender”.



.\
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A gente se sente em casa na
Comercial Tratorpecas Mario”

O pai Jodo Ernani Schimitz, 65 anos, e o filho Joel,
34 anos, tém uma bela propriedade rural onde
plantam soja, milho e trigo no Bairro S&o Caetano,
em Arroio do Meio. A area total de plantio é de 145
hectares, sendo 30 préprios e o restante arrendado.

Na década de 80, Jodo colhia no méximo 40
sacos por hectare e hoje passa dos 60 sacos. "Meu
primeiro trator comprei com o Mério, em 1977,
ainda quando ele era vendedor de outra revenda.
Mais tarde, em 1996, adquiri a primeira plantadeira
de cinco linhas, também com o Mario, e comecei a
ver bons resultados”.

O filho Joel sempre gostou da agricultura, mas em
2006 comecou a trabalhar na Dalia Alimentos, em
Arroio do Meio. Seu turno era de seis horas. Depois
que terminava ia para a casa e fazia o plantio, a
colheita e ajudava o pai a cuidar da lavoura. Até que
em 2019, a empresa fechou e Joel aproveitou para
se dedicar somente a propriedade rural. “Fui perce-
bendo que a propriedade estava cada vez ficando
melhor, meu pai foi ganhando idade e decidi que
era a hora de me dedicar exclusivamente a agricul-
tura. Mesmo quando sai para trabalhar fora, minha
ideia sempre foi manter a propriedade, j& pensando
que la na frente seria um grande investimento”.

A sucessdo e continuidade na agricultura tam-
bém foram possiveis gracas a relacdo de confianga,
respeito e de muita amizade entre Mario e a familia
Schimitz. “Seu Méario sempre esteve nos incenti-
vando a crescer e buscar mais. Hoje temos trés
tratores e uma colheitadeira que foram comprados
na Comercial Tratorpegas Mario. A manutencdo dos
magquinarios é normalmente feita na revenda e as

pecas que compramos sdo todas de la. O pds-ven-
da é impecéavel, somos bem vistos pela empresa e
é como enxergamos ela também. A gente se sente
em casa na Comercial Tratorpecas Mario. Se hoje
temos mais qualidade de vida, e consigo curtir meu
filho de um ano e oito meses, e meu pai 0 seu neto,
€ porgue escutamos o que o Mario dizia e investi-
mos em maquinarios para a agricultura”.

SEHOTE TENBS VLS
QUALIDADE DE VIDA, E
CONSIGO CURTIR MEU
FILHO DE UM ANO E
OITO MESES, E MEU
BAL@ SEUINETG E
PORQUE ESCUTAMOS
O QUE O MARIO DIZIA
E INVESTIMOS EM
MAQUINARIOS PARA A
AGRICULTURA.

Joel Schmitz



No interior de Sdo Valentim do Sul, na Linha Fazenda
Fialho, Dilamar Rosolen, 44 anos, tem uma bela proprie-
dade rural. Desde cedo, o empreendedor agricola ajudou
seu pai Pedro no campo. “Meu pai produzia milho, soja e
fumo, tudo de forma manual. Quando conseguia uma safra
excelente fazia 200 sacas, hoje fago mais que o dobro disso
em condi¢des normais de plantio e colheita”.

Um dos ensinamentos que seu pai deixou e Dilamar
segue até hoje é trabalhar com pessoas e empresas que
oferecem seguranca, credibilidade e confianca. A rela-
¢do com o "Mario Trator” iniciou em 1982, quando Pedro
adquiriu o primeiro trator da propriedade com o vendedor
Mario Dietiedt.

“Fui crescendo e assumindo aos poucos a propriedade,
precisava conquistar a confianca do meu pai, e eu mesmo
tinha que crescer, pois ja era casado com uma familia para
criar e sustentar. Meu objetivo era aumentar a producao,
fazer meu pai se sentir feliz e orgulhoso, fazer investimen-
tos e pagar o que produzia”.

O tempo foi passando e em 2010, quando Dilamar tinha
32 anos, resolveu comprar um trator. “Logo pensei na Co-
mercial Tratorpecas Mério, j& comprava os implementos 13, e
tinhamos uma relacdo de anos de confianca. A minha ideia
era adquirir um trator pequeno, mas os vendedores me
convenceram a pegar um de porte médio, entdo comprei
o Farmal 95. Quatro anos depois, comprei mais um trator,

o Farmall 80 gabinado, e em 2020 adquirimos o terceiro,

o Puma 140 SPS. Investindo em equipamentos e maquinas
consegui aumentar muito a produtividade. Para se ter uma
ideia, em 2010, a producéo era 25% do que é hoje".

=
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"Meus tratores ndo podem
ficar parados na lavoura”

/| ESTRUTURA

A propriedade da familia tem 28,6 hectares, mas Dilamar cuida
de 193 hectares de lavoura, somadas as terras proprias e as de
outros produtores. Dilamar tem o apoio da esposa Aline Picoli Ro-
solen e dos filhos Dilan, 18 anos, Damara, 17, e de Damie, 12 anos,
todos trabalham na propriedade. A familia Rosolen tem 53 animais,
sendo 26 em lactagao. Alem disso, produz milho para silagem e
grao e também a soja.

“Meus tratores nao podem ficar parados na lavoura, por isso
s6 compro implementos de qualidade e fago todos os servicos
autorizados na Comercial Tratorpegas Mario. Somos atendidos
com simplicidade, transparéncia, honestidade e pontualidade. La
sentimos que somos valorizados como empreendedores agricolas
e temos a confianca em poder investir na propriedade. Gracas a
esse suporte tecnologico e de planejamento, hoje tenho tudo que
preciso: 0 carro que queria esta na garagem, a casa que sonhei
com a minha familia e os melhores tratores para fazer a minha
lavoura render mais”.

SENTIMOS QUE SOMOS
VALORIZADOS COMO
EMPREENDEDORES AGRICOLAS E
TEMOS A CONFIANCA EM PODER
INVESTIR NA PROPRIEDADE.

Dilamar Rosolen



Especial

RELACAO COM OS COLABORADORES
Valorizacao pessoal e comprometimento

Além de estar ao
lado do homem do
campo oferecendo as
melhores solucdes, a
Comercial Tratorpecas
Mario também
acolhe os seus
colaboradores, que
enxergam a empresa
como uma grande
familia.

O gerente do setor de servicos e mecanica,
Rui Indcio Sehn tem 52 anos, 32 deles dedica-
dos a Comercial Tratorpegas Mario. “Comecei
fazendo um pouco de tudo, fui lavador de pegas,
auxiliar de montagem de implementos, fazia
pintura, aprendi aqui a montar implementos
com os mecanicos Miguel e meu tio Darci.
Sempre fui muito curioso, lembro que ia junto
com eles a campo, levava as pecas e atendia os
produtores. Quando o Darci faleceu, senti muito
a responsabilidade, sempre pedia tudo para

Funcionarios da matriz em Lajeado

CASE 1

SERCRLTURE

RUI INACIO
SEHN
“Cuido da
empresa
como

se fosse
minha”

da mecanica. Na época, estdvamos pegando a
representacao da Case IH, e o Mario chamou eu
e 0 Luciano e pediu se estavamos juntos para
assumir esse compromisso. Sabia da responsa-
bilidade, porque meu setor é o que traz a solugao
para o problema do cliente. Aceitamos o desafio,
e comegamos a fazer os cursos na Case IH. Hoje
nao me vejo trabalhando em outro lugar e cuido
da empresa como se fosse minha”. Na relagao
pessoal, Rui se sente como se fosse da familia.
“Seu Mario e dona Reni (in memoriam) séo

TRATORPEGCAS MARIO

HISTORIAS: Anos de dedicacéo a empresa

ele. Entdo, o Mario contratou uma pessoa para padrinhos do meu casamento. Considero o Mario
gerenciar a oficina, mas nao deu certo. O tempo COMO UM paizao que sempre Mostrou o que é
foi passando e, em 2009, fui promovido a gerente  correto através de suas atitudes”.

Os irmaos Henrique e Mauro
Weizenmann trabalham na
Tratorpecas Mario
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MACIEL KLEIN BUHRING
“Nunca atrasaram um dia o salario”

Maciel Klein Buhring, 39 anos, comegou a trabalhar com 17 anos na
Comercial Tratorpegas Mario. “Foi meu primeiro emprego, morava em
Forquetinha, no interior. Meu pai era cliente do Mario e, em um dia que
veio para a loja, pediu se tinha uma vaga de emprego. Dois dias depois
me ligaram e eu vim morar em Lajeado. Quando iniciei, mal e mal
sabia 0 que era uma chave de fenda, mas no dia a dia fui aprendendo
com os colegas mais antigos. Passei de servigos gerais para auxiliar de
mecanico e hoje sou mecanico. Em 2009, com a revenda da Case IH,
fui fazer cursos na fabrica de mecanica, elétrica, hidraulica e hoje aten-
do na parte interna e vou para as propriedades arrumar as maquinas”.

Maciel vivenciou varias ampliacbes da empresa, ajudando inclusive
como pedreiro. “Admiro muito o seu Mario, o Fabio e toda a familia,
pois nunca atrasaram um dia o salario. Sempre diziam: ‘primeiro pago
os funcionarios e depois as outras contas’. E isso faz com que nos
sintamos gratos e seguros e podemos trabalhar com tranquilidade e
amor a essa empresa”.

AGRICULTURE

1‘-

LUCIANO JORGE GABRIEL
“Tudo o que conquistei
devo a empresa”

O gerente de pecas Luciano Jorge Gabriel tem 45 anos. “Fiquei
sabendo que tinha uma vaga de emprego na Comercial e vim fazer
a entrevista com seu Mario. Eu tinha 20 anos e fui admitido para
trabalhar no balcao de pegas. Fiquei 12 anos no balcao e depois passei
a ser gerente de pegas. O Fabio me passou muito do conhecimento
que ele tinha, trabalhamos juntos por algum tempo, toda a parte de
compras e vendas de pecas aprendi com ele. O seu Mario, dona Reni
(in memoriam) e o seu Ingo criaram uma forma de atendimento que
tinha plantdes, sempre pensando em atender bem o agricultor e isso
foi passado aos colaboradores. E hoje seguimos esses ensinamentos”.

Emocionado, Luciano diz que a Comercial Tratorpegas Mario é sua
segunda familia. “Minha vida pessoal e profissional toda foi construida
aqui. Tudo o que conquistei devo a empresa. Me sinto muito feliz e
orgulhoso em fazer parte da histéria dos 40 anos”.
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JOSE CARLOS MATTES
“Conheco todos os clientes”

Com seu jeito timido, José Carlos tem 60 anos e é um exemplo de
que, com humildade e respeito, se chega longe. “Entrei com 30 anos na
empresa. Lembro que a Comercial Tratorpegas Mario tinha uma camio-
nete pequena 4000 e uma pampa, quatro mecanicos, um vendedor, trés
pessoas no setor de pecas, o seu Mario, a Dona Reni e o filho Fabio. E
eu era 0 motorista que fazia as entregas”.

Na década de 90, José fez varios cursos de plantadeiras e montagens
de implementos. “Seu Mario sempre incentivou os estudos, lembro que
fomos de 6nibus a S&o Paulo fazer um curso de uma semana. Esses cur-
sos me ajudaram demais a conhecer os maquinarios. Hoje sigo fazendo
entregas, montando implementos, fago as maquinas funcionar. Conhego
todos os clientes, pois pelo menos uma vez ja fui em suas casas. Uma
das nossas praticas & sempre prezar pela pontualidade na entrega. E
isso aprendi com o seu Mario e sua familia. Me sinto bem trabalhando
na empresa que proporcionou uma melhor qualidade de vida para minha
familia e possibilitou que eu pudesse dar faculdade para meus filhos”.

O casal Rodrigo Luiz Graf e Jacseli Cristina Franchetti
trabalham na empresa e, junto com os outros
colaboradores, formam a grande familia Tratorpecas
Mario. Na foto, com os filhos Luiz Eduardo e Fernanda
que adoram os tratores da Case IH
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A Comercial Tratorpecas Mario
percebeu que poderia ampliar seus
horizontes quando comegou a atender
clientes da Serra Galcha e a vender
maquinarios Case IH. Foi entdo que a
primeira filial foi aberta em Caxias do
Sul. “Em 2012 fui contratado para abrir
a primeira filial da empresa, no ano se-
guinte abrimos a primeira loja manten-
do trabalho forte, focado no pés-venda
e alinhados aos conceitos da matriz.

Em 2019, a Comercial Tratorpecas
Mario abriu sua segunda filial, desta
vez, no municipio de Capivari do Sul. A
regido litoranea e seu entorno tém no
cultivo do arroz seu grande alicerce. Mas,
aos poucos, o plantio da soja e do milho
também vem ganhando destaque. A
agricultura é cultivada em grandes pro-
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A primeira filial em Caxias do Sul

A segunda filial em Capivari do Sul

A loja foi dando retorno e ja em 2015
foi necessario trocar de endereco, pois
era preciso ampliar o espaco fisico para
atender a demanda”, explica o gerente
da filial de Caxias do Sul, Vlademir da
Silva Marques.

Conforme o gerente, a regido de
Caxias do Sul e seu entorno é pujante
no ramo de hortigranjeiros, uva, batatas
e graos. "A nossa regido possui muita
concorréncia de concessionarias e pres-
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Gerente
Vlademir

tadores de servico no ramo de maqui-
nas agricolas, mesmo assim consegui-
mos construir uma grande loja que tem
o foco na qualidade diferenciada das
maquinas Case IH e na nossa prestacdo
de servico. Desde a abertura até hoje ja
vendemos diversos tratores, colheitadei-
ras e implementos através da Comercial
Tratorpecas Mario, além de prestar um
servico de exceléncia em manuten¢do
dos maquinarios e entrega de pecas”.

Gerente

priedades que necessitam de maquina-
rios de porte maior.

O gerente da filial de Capivari do Sul,
Eriston Silva dos Santos, atende essa
demanda vendendo tratores, colheita-
deiras e plantadeiras da marca Case IH,
gue vem ganhando espaco nas lavouras
atendidas pela filial. Conforme o gerente,

Eriston

o pés-venda é seguido da mesma forma
que é realizado na matriz em Lajeado.
“Mas temos algumas peculiaridades: as
manutenc¢des e atendimento aos maqui-
narios em sua maioria sdo realizados nas
propriedades rurais. Por termos grandes
areas plantadas é preciso levar a solucdo
até o cliente”, argumenta.




Assim como no campo,
a Comercial Tratorpecas
Mario acredita que

a sucessao familiar

é 0 caminho para

a continuidade das
atividades. Atualmente,
a empresa tem como
gerente o filho de
Mario, Fabio, e dois
netos, Erick e Emily, ja
trabalham na loja. Além
disso, a nora Rosilene
Majolo e o genro
Cicero Caliari tambéem
fazem parte da grande
empresa familiar.

Rosilene, Fabio, Mario, Erick, Emily e Cicero

FABIO NIETIEDT

A sucessdo familiar
do campo é praticada
na emp

resa

“Queremos estar cada vez mais
perto do empreendedor rural’

O filho Fabio tem hoje 50 anos e, na
época de faculdade, cursou Adminis-
tracdo, pois sempre se viu trabalhando
para dar continuidade a empresa que
0 pai havia comecado. “Desde os 10
anos me lembro que ia para o colégio
de manha e a tarde ficava brincan-
do dentro da loja. Fui crescendo e
comecei a ir junto com os mecanicos
entregar pecas, fazer servico de banco,
um pouco de tudo”.

No ensino médio, Fabio cursou
Contabilidade, ja pensando em aplicar
na empresa. Além disso, assim como
seu pai, comegou a dirigir trator muito
cedo e foi pegando o gosto pelo
negocio. “Nunca passou pela minha
cabeca trabalhar em outro lugar, as
coisas iam acontecendo e eu ia fazen-

do. Trabalhei em todos os setores da
loja, na mecanica, no balcao de pecas.
Me formei e segui estudando e apren-
dendo sobre tratores, e quando estava
com quase 40 anos senti a necessidade
de crescer mais. Entéo surgiu a pos-
sibilidade de nos tornarmos revenda
da marca Case IH. Pedi para meu pai
Mario e o tio Ingo que deixassem eu
assumir esse COMpromisso e, Mesmo
relutando um pouco, eles deram esse
voto de confianca. Naquele momento
saimos da zona de conforto e come-
¢amos a aprender muito, todos juntos,
colaboradores e direcdo. Hoje temos

a certeza que demos o passo certo,
‘conforme a perna’, como foi ensinado,
porque estdvamos prontos para assu-
mir essa responsabilidade”.
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SEU MARIO
‘Poder comemorar os 40 anos da
empresa me deixa muito feliz!"

Mario Nietiedt segue na empresa
orientando a todos. Ele se orgulha
de ter conseguido conquistar e
manter uma parceria de anos com
os clientes e de ter seus filhos e
netos ao seu lado.
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“Sempre buscamos valorizar nossos
colaboradores porque sabemos que eles sdo a
extensdo da nossa empresa. Sabia da necessidade
dos produtores em serem atendidos quando suas
maquinas paravam e assim criamos um conceito
de confianca e credibilidade. Hoje espero que
o meu filho Fabio, minha nora Rosi, meus netos
Erick e Emily e meu genro Cicero, junto com
todos os colaboradores, continuem com o
mesmo esmero, o que aprenderam comigo,
com minha esposa Reni (in memoriam) e meu
cunhado Ingo. Preciso agradecer imensamente
a minha companheira, que infelizmente faleceu
em 2019, pois muito do que conquistei devo a
ela, que sempre esteve no caixa controlando e
atendendo a todos com sua simpatia. Juntos
participamos de muitas festas nas comunidades
e, com a ajuda dela, me aproximei dos clientes e
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40 ANOS | COMERCIAL TRATORPECAS MARIO
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funcionarios. Também quero agradecer ao meu
cunhado Ingo pelos anos de parceria e de trocas
de experiéncias”, ressalta.

“Vim de uma época em que a agricultura era
feita a base de uma junta de bois e gragas a Deus
consegui fazer, em conjunto com a Emater, varios
produtores entenderem que as maquinas eram
necessarias para ampliar a produgéo e poder ter
a sucessao na propriedade. Hoje, essa mesma
sucessdo do campo, acontece na Comercial
Tratorpecas Mario e me sinto muito orgulhoso
em ver meu filho, nora, netos e genro dando
sequéncia na empresa. Meu filho Fabio passou
por todos os setores, e isso fez ele crescer e
aprender, e foi muito importante para assumir a
responsabilidade e concretizar o que eu sempre
quis, que era ter uma concessionaria de trator de
uma marca renomada como a Case IH".

-9

PODER
COMEMORAR,
EM DEZEMBRO
DE 2022, OS

40 ANOS DA
EMPRESA JUNTO
AOS MEUS
FAMILIARES E
COLABORADORES
ME DEIXA MUITO

FELIZ!
Mario Nietiedt
Fundador
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Vista aérea da matriz, em Lajeado-RS
- 3 g

@ LAJEADO - Matriz CAXIAS DO SUL CAPIVARI DO SUL
Rodovia ERS 130 km 73 FILIAL 01 FILIAL 02
Bairro Santo André RSC 453 Rota do Sol, Km Avenida Adriao
1507 n221:858 Monteiro, n.° 2.121

Bairro Ana Rech

© (51) 3748-0106 @ (54) 99992-0055 .(51) 3685-1240 :
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71

funcionarios
nas trés lojas
do grupo

43 na Matriz
19 na Filial de Capivari do Sul
e 9 na filial de Caxias do Sul

. S
40 ANOS | COMERCIAL TRATORPECAS MARIO
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+170

municipios no RS

Area de abrangéncia das
trés lojas é de mais de 170
municipios no RS.

v

.
At

Bhéh +2

lojas filiais
Projecdo para os
proximos cinco anos
é abrir mais duas
filiais gatichas
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Os wmads Delmar Gecir e @lrio Frare trab‘alhavam

com olarla qbandmr.esol\ie;am mu{dar de ra no e

empreender na area de ierl"aplana ens com f ,S_ﬁ."’. ‘
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Conversando com o amigo Jorge Ozekoski, empreséario do ramo joalheiro, foi
proposto uma sociedade quﬁaI foi aceita. Assim, no dia 7 de novembro de 2002
surgiu a Escavacdes Frare, uma empresa localizada em Anta kiorda que, com o
passar do tempo e prestando um servico de exceléncia, foi se tornando refe-
réncia e é:'bnquistando mercado em diversos municipios do Vaile do Taquari e

- de outragreﬁoes Em 2009 a empresa adquiriu a Brltagem Frare que comegou

. suas atlvwhddw}unto ! qupo n’q_gla 04 de setembro
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+ CACAMBAS BASCULANTES

« COLETORES COMPACTADORES DE LIXO

« PLATAFORMAS FIXAS CARREGA TUDO

« CACAMBAS GRAMNELEIRAS

+ROLL-ON ROLL-OFF

- CARROCERIA Pf TRANSP, DE SUINDS

+ EQUIPAMENTOS ESPECIAIS

« ADEQUAGCOES INMETRO (PARA-CHOQUES,
PROTETORES DE CICLISTA..)

(54) 99974-203] &
www.forttecequipamentos.com @
forttec@forttecequipamentos.com &
@forttec.equipamentos O

Av. Marginal 64, Distrito Industrial #
Guaporé-RS @
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Trajetoria MaiS de 60 muniCipiOS

Com servico de qualidade, maquinas modernas e comprometimento com o cliente, a
empresa seguiu crescendo. E hoje atende mais de 60 municipios nas regides do Vale do
Taquari, Botucarai e Metropolitana, prestando servico desde a topografia, maquinario de

rompedor de pedra, compactacdo de solo, retroescavadeira, trator esteira, escavadeira
hidraulica, transporte de material, deixando a terraplanagem pronta para que o produtor

rural possa erguer seu empreendimento.
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@ Empresa atende nas
regides do Vale do
Taquari, Botucarai e
Metropolitana

CRISTAL

(lhastega ¢ sinta a difevenga!

(nta Gesda - RS

F SR

AVENIDA JULIO DE CASTILHOS, 756
(L) (51) 3756.1070




Cpe—— Servigo diferenciado

Além disso oferece servicos de preparacdo de terrenos
para cultivo e pés-colheita, limpeza de area de terra
para agricultura, preparagao de estrada para receber
a manta asfaltica, perfuracdes, sondagens, obras de

fundacao e de urbanizacdo de ruas, pracas e calcadas.

Também possui toda a linha de britas.

Parabéns Frare pela coragem, honestidade ) Rua Aloncio de Camar

Bairro Integracdo | Pass L]Flll do-RS

e exemplos nestes 20 anos de sucesso! A
Vida longa aos empreendimentos! © (54) 2104.4150 -Ramal: 5508
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No inicio de 2022 foi acoplada mais uma grande empresa a
Frare, passando a atender também com a Frare Artefatos de
Cimento. Com a produgdo de pavers Unistein, pavers Holandés,
lajotas sextavadas, meios-fio, blocos de concreto, concreto usina-
do e argamassa.

INNOVA

SOLUCOES ELETRICAS

{51) 99591.5191 LUCAS BELATTO
{51) 99802.0121 TIAGO LODI

FIUA ARMINIO MIOTTO 352 | ANTA GORDA-RS

MECANICA E
ELETRICA MERLO

Mecanica especializada em linha leve
e utilitarios vans e caminhonetes.

@) (51)9.9791.0438

2 RuaUbatuba, 380 | Anta Gorda-RS
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PNEUS, MANGUEIRAS E CONEXOES
BATERIAS E CONSERTO DE AR
CONDICIONADD

Recapagem Agricnlas f

(51) 99902.8733
(51) 3756.117U

" Avenida lilio de Castilhos, 950
M Anta Gorda-RS
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Dadlia 75 anos ‘

ADALIA AGROPECUARIA ENGLOBA TODA A
CADEIA PRODUTIVA, ESTANDO PRESENTE
NOS TRES SETORES DA ECONOMIA:
MATERIA-PRIMA, INDUSTRIALIZACAOE
COMERCIALIZACAOC EM DIVERSOS LOCAIS
DO R10 GRANDE DO SUL!

AGRICULTURA

DERIVADO DO LATIM, AGRICULTURA SIGNIFICA
“A ARTEDE CULTIVAR™ A TERRA EM
ESPECIFICO. DESSA FORMA, E O CULTIVO
TERRESTRE DE ALIMENTOS E MATERIA-PRIMA,
FAZENDO PARTE DO PRIMEIRO SETOR DA

ECONOMIA.

D’I‘

Ha 75 anos alimentando nossa familia

A Cooperativa Dalia Alimentos nasceu do associa-
tivismo de 387 pequenos produtores de Encantado
que, sob a lideranca de Jodo Batista Marchese,
juntaram esfor¢os e fundaram a empresa no dia 15
de junho de 1947. Mesmo com modestos recursos
e enfrentando inimeros obstaculos, em agosto de
1948 foi lancada a Pedra Fundamental da Unidade
Frigorifica de Suinos, que segue em funcionamento
no municipio de Encantado.

Com o tempo, a cooperativa comecou a diversifi-
icar sua producdo, com o objetivo de proporcionar
a comercializacdo de produtos produzidos pelos
agricultores associados. Buscando atender uma de-
manda de mercado, no ano de 1957 surgiu a Fabrica
de Oleo de Soja, que foi extinta mais tarde. Em 1963

deu inicio a Fabrica de Rac¢des para suinos e bovinos
leiteiros e, em 1965, na cidade de Arroio do Meio

foi inaugurada a IndUstria de Laticinios. A partir daf
foi estruturado um sistema de comercializacdo que
tornou os produtos com a marca “Dalia” conhecidos
em todo o pals e que atualmente também estao
presentes em varios paises do mundo.

Atualmente, a Dalia Alimentos tem atuacdo nas
atividades suina, lacteos e avicola. Conta com 2.840
funcionarios e 2.792 associados. Os produtos com a
marca Dalia Alimentos estdo presentes em 24 esta-
dos brasileiros e no Distrito Federal, além de serem
exportados para 20 paises dos continentes Asiatico
e Africano e no Leste Europeu, além de paises do
Mercosul.

AGROPECUARIA

AGRONEGOCIO

ABRANGE TODAS AS ATIVIDADES
RELACIONADAS AD SETOR DD AGRO. DESSA
FORMA, EUMA IDIII‘EIIIM;EG DA AGRICULTURA,
PECUARIA, PESCA, SILVICULTURAE
EIPLDRA!;I.G FLORESTAL. TUDO 1SS0 SOMADD

AS ATIVIDADES DO MERCADO DO ESTADO.

v N

AGROPECUARIA

AGRICULTURA (CULTIVO DE PLANTAS), E
PECUARIA (CRIAGAD DE ANIMAIS), SEJA
PARA CONSUMO HUMANO OU PARA
FORNECIMENTO DE MATERIAS-PRIMAS PARA
A INDUSTRIA ALIMENTICIA, DE

MEDICAMENTOS, COSMETICA, TEXTIL, ENTRE
OUTRAS.
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LINHA DALIA ALIMENTOS
Do campo a industria,
ate chegar a nossa mesa

.
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Todos os dias,
os produtores
entregam o leite
para a Dalia
Alimentos, que
leva a bebida
até Arroio do
Meio, onde
passa pelo
processo de
industrializacao,
gerando a

nata, o leite em
caixinha e o
leite em po

A nata e o leite Délia farao
parte de um café da manha
muito saboroso que remete
ao gosto de quem vive no
interior

e — .
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A jovem
Andreza
Balerini,

de Linha
Esperanca, em
Vespasiano
Corréa, cuida
com todo
carinho de
seu rebanho
leiteiro para
que produzam
o melhor leite

[**”"’ NOVOS
" /PRODUTOS

A Dalia Alimentos construiu
seus 75 anos de historia basea-
dos, principalmente, em buscar
a satisfacdo e a confianca do
consumidor. Nesse sentido, a
empresa investe em novos pro-
dutos anualmente, sem deixar de
oferecer os tradicionais.

Recentemente, a cooperativa
reativou a queijaria e hoje produz
quatro tipos de queijo. Na linha
dos suinos, o destaque fica nos
cortes especiais, sendo que ha
a opgao de adquiri-los prontos e
temperados para assar. No fran-
g0 existe também a separagao
por cortes exclusivos para tornar
a escolha do consumidor ainda
mais pessoal. Tudo isso pensado
na praticidade que gera a satisfa-
¢ao do cliente.



75 ANOS

ESTE E APENAS
O COMECO

Dalia

ALIMENTOS

0 mesmo sol que arde,
aquece nossas esperancas
e ilumina nossos sonhaos.

A mesma chuva que molha e alaga,
e a agua que faz brotar o alimento
e que sacia a nossa sede.

A distancia que deixa saudade,
€ amesma gue nos leva ainda
mais longe.

Ha 75 anos, escrevemaos, diariamente,
pequencs momentos de muita parceria
e de confianca que fazem tudo valer

a pena e que nos levam a acreditar

que este @ apenas 0 comeco.



Na empresa,

o suino passa
por diversos
processos até
chegar aos
cortes que
encontramos nos
supermercados

O consumidor adquire o corte
de qualidade levando para

sua casa onde prepara pratos
deliciosos que sdo servidos para
sua familia e amigos

Oscar Weber
e a familia
tratam com
todo o cuidado
os suinos

em Doutor
Ricardo. O
produtor
rural entrega
os animais
para a Dalia
Alimentos

== COZINHA

Y DA CATIA

Carreteiro com
Linguica Toscana

INGREDIENTES

2 pacotes de Linguiga Toscana Dalia,
1 cebola picada, 2 dentes de alho, 1 %
xicara de arroz, 1 % xicara de polpa de
tomate, 1 % xicara de queijo em cubos,
5 xicaras de agua ou caldo.

MODO DE PREPARO

Pigue a cebola, use um pouco de
azeite para fritar a cebola e o alho.
Depois tire a pele da linguica, pique
a gosto, junte a cebola até ficar bem
fritadinho e entdo junte a polpa de
tomate. Deixe reduzir, depois junte o
arroz, o caldo e deixe ferver até o grao
ficar al dente. Finalize com os cubos de
queijo e faga o ajuste de sal, pode usar
rlcula picada, tempero verde picado e
até ovo cozido picado!

“Fui pesquisar e descobri que
essa linguica toscana é feita somente
de carne suina nobre e temperada
levemente. Logo pensei no meu filho,
que ndo come nada muito apimentado.
Entao criei esse Carreteiro com
Linguica Toscana, com acabamento
italiano, coisa de mae, deixando os
verdes e 0s ovos como complemento
opcional, usa quem gosta. Foi bem
aceito aqui em casa, de raspar a
panela! Sao as adaptacoes que quem
cozinha faz para agradar a todos!
E quando feito com amor, tudo se
transforma em sabor, certo?”

DICA DA CATIA

Prepare um caldo com todos os
temperos verdes que tiver em casa,
esse caldo vai dar mais sabor e salde,
mesmo para aqueles que ndo comem
o tempero verde!
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Conselho de Administragao
PRESIDENTE

Gilberto Antonio Piccinini
VICE-PRESIDENTE

Pasqual Bertoldi

Conselheiros de Administragao

Regido Alto do Vale do Taquari:
Silvano Berté

Regido Vale do Taquari Sul:
Rodrigo Schmitz

Regido Vale do Rio Pardo:
Marcelo Miller

Regido Vale do Taquari Leste:
Pasqual Bertoldi

Regido Serra:
Gilmar Antonio Alba

Regido Centro Serra:

Belquer Ubirajara da S. Lopes
Regido Vale do Taquari Oeste:

Do Condominio de Aves i Na industria, as aves

de Venancio Aires vem i seguem na esteira Valmor Pappen

uma parte dos frangos que i passando por diversos Regido da Serra Planalto:
abastecem a industria da i processos que geram os Jacir Erancisco Zanuzzo
Dalia em Arroio do Meio i cortes especiais da Dalia

CONSELHO FISCAL
Efetivos
Josemar Gambatto
André Guaragni
Gustavo Fleck

Suplentes
Daniel Frohlich
Daian Selli Giordani
Eduardo Augusto Goecks

PRESIDENTE EXECUTIVO
Carlos Alberto de Figueiredo Freitas

Eaia,

B

Hl’ lM. mﬂ M

GERENTES

Controller
Fernando Luiz Pagliari
Divisdo Produtos Lacteos
Antonio Maria Salazar Leivas
Divisdo Produgdo Agropecuaria
Fernando Oliveira de Araujo
Divisdo Controle de Qualidade
lvane Giacobbo
Divisdo Comercial Carnes
e Derivados
lgor Estevan Weingartner
Divisdo de Produtos Suinos
Roberto Luiz Crippa
Divisdo Comercial Lacteos
Rudimar Piccinini
Divisao Varejo

z A Vera Lucia Beneduzi
Mais especial

que isso, s6 o
jantar do casal!

Divisdo Frango de Corte
Eduardo Koefender
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Estudos afirmam que a demanda geral de alimentos deve
dobrar até 2050. O agronegdcio é uma complexa cadeia, que
vai do campo até a mesa dos consumidores. Baseado nesse
cenario o Brasil pode se tornar a maior nacao exportadora de
produtos agricolas nas préximas décadas. O nosso pais tem
as condicbes favoraveis para aumentar em escala a oferta de
comida, além do enorme espaco que ja temos para elevar a
produtividade em diversas etapas da cadeia. E a tecnologia
terd um papel crucial nesse ciclo de inovagéo.

A tecnologia agricola avanca mais rapido do que em muitos
outros campos. Ao redor do planeta, novas técnicas e ferramentas
tém proporcionado um aproveitamento maior do solo, da méao
de obra e dos recursos naturais disponiveis. Com isso, 0s custos
de producdo sdo menores, e a eficiéncia operacional é maior.

MAQUINAS AUTONOMAS

O processo de automacao ja se iniciou na agricultura faz
tempo e o potencial dessas tecnologias é imenso. Um veiculo
autdbnomo é capaz de realizar diversas opera¢des da lavou-
ra sozinho, desde o plantio, adubacéo e pulverizagdo até a
colheita. Hoje, ja existem modelos experimentais totalmente
automatizados, que sdo guiados por sensores, GPS e cameras
que podem realizar todas as tarefas com eficiéncia e seguran-
ca. Os veiculos agricolas autbnomos devem estar nas lavouras
em menos de cinco anos.

Mas a tecnologia ndo esté restrita aos tratores. Tratando-se
da agricultura, os préximos passos serdo ao encontro de maqui-
nas computadorizadas que podem detectar e agir conforme os
fatores bidticos e abioticos presentes no ambiente. Controle de
abertura e fechamento de telas e ajuste nos niveis de umidade
e luminosidade s&o alguns dos tipos de automacao inteligente
possiveis na agricultura do futuro.

Os drones ja vém sendo realidade nas lavouras. Com uma
navegacao pré-configurada, podem sobrevoar a area de terra
para monitorar anomalias e pragas e até controlar certos agentes
nocivos as plantas.

48 | VALE DO AGRONEGOCIO

Fatores como mudangas ambientais extremas, deterioragao dos solos
e falta de umidade nos terrenos tém ocasionado uma demanda crescente
pela chamada agricultura inteligente. Ela atua, por exemplo, por meio de
sensores que monitoram todos os aspectos do trabalho diario na proprie-
dade de forma automatica. Além disso, a chamada Internet das Coisas (In-
ternet of Things, loT) tem multiplas aplicages. Ela permite que produtores
automatizem a coleta de dados em tempo real para elevar a produtividade,
reduzir os custos e gerenciar despesas.

Com dispositivos agricolas inteligentes, produtores conseguem monitorar
o ciclo de vida de uma colheita e acompanhar as condi¢bes ambientais
de cultivo em tempo real. Como se nao bastasse, a loT também é {til no
rastreamento de dgua e no ajuste de fertilizantes e pesticidas.

[;J MELHORAMENTO
GENETICO VEGETAL

O melhoramento genético vegetal tem como principal proposito
o fornecimento aos agricultores de materiais com uma resisténcia
superior a pragas, doengas e aos efeitos climaticos adversos.

As praticas de biofortificagdo resultam em cereais, leguminosas
e verduras com teores elevados de minerais e micronutrientes
essenciais para a salde e que nao estao presentes nas versoes
originais desses alimentos.

[;] VAMOS
EM FRENTE!

Certamente, o produtor que se mantém atualizado com as princi-
pais tendéncias do setor sai na frente e consegue adequar sua pro-
priedade para alcar altos niveis de produtividade que a agricultura
do futuro proporcionard. Esse avanco é um caminho sem volta e
traz vantagens para todos os personagens do agronegécio mundial.
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Especialista \‘

O nosso presente e futuro
dependem da Agroecologia

"f ¥

. VALO

"~ 0S VELHOS
CONHECIMENTOS,
S SABERES E

‘J*m QUE SAO

[ 3

f' PRESERVAL _
LONGO DO TEMPC
")E GERACAO EM

GERACAO.

A Texto de
! CRISTIANE
TONEZER
encantadense,
Dra. em Desenvolvimento
Rural pela Universidade
Federal do Rio Grande do Sul
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Beneficios da pr

A regido do Vale do Taquari apresenta g
potencial na producdo de organicos, isso porque,
terras sdo propicias e mesmo declivosas, possibilitam
esta producao, ge aior renda por hectares, que
as producoes cionais.
conceitos errdneos sobre 0s

ura. Algumas pessoas também questionam
inados produtos sdo realmente agroecol6gicos,
€ importante observar se o produtor se insere

a Organizacao de Controle Social (OCS).

tantos beneficios, o incentivo a produgao

€s nao costumam ser mais ca .
convencionais, principalmente a

o oecoldogica

agroec uxilia no problema da elevac¢do do custo
dos alim dos ultimos tempos, isso porque, quanto
maior for a produgdo, menor o custo, isso é uma logica
econdmica que devemos levar ta. Ja é tempo de
perceber que, apesar da exporta € matéria-prima
como a soja, o milho, o trigo, os suinos e frangos ser
importante para a economia global, é apenas no local
gue buscaremos resolver problemas como o da fome e
da inseguranca alimentar, por exemplo.

Apenas a partir do momento em que valorizarmos
0 que temos de bom em nossa regido é que
conseguiremos alavancar o desenvolvimento local,
inclusive do turismo.
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Somos.feitos
de Tt‘abalho
Suor e. A mor.
por esta Terra Y

Somos uma regido com vocagao para pro-
duzir. Mesmo que nao tenhamos as melhores
condicoes de solo e relevo, somos obstinados
em retirar deste chao o0 nosso sustento e o
alimento para a vida.

Nossos antepassados foram os desbrava-
dores desta regiao, deixando marcas signifi-
cativas para o desenvolvimento. Precisamos
retomar este processo, intensificar o uso
das areas, com a utilizagao das melhores
técnicas de produgao e conservagao e incre-
mentar as areas disponiveis para plantio e
criacao de animais.

Observamos que muitas areas estao sendo
abandonadas, seja pela saida das familias,
seja pela falta de interesse em produzir ou
pelas condicdes de relevo, que inviabilizam a
utilizagao macica de maquinario e tecnologia
para producao.

O Brasil & hoje, e sempre sera, um grande
fornecedor de alimentos para o mundo. Isto
é inquestionavel, devemos absorver este
proposito, aproveitando cada vez mais, com
consciéncia, 0 ambiente propicio para produzir.

Nas minhas andancas vejo muitas areas
abandonadas onde o mato esta tomando
conta. Areas improprias a producao devem
ser preservadas. Mas aquelas que tém
caracteristicas agronémicas adequadas
precisam ser somadas, aquelas que estejam
produzindo, ampliando a gama de produtos
agropecuarios possiveis de produgao.

A legislacao ambiental é regida para o
manuseio da vegetagao nativa.

O que fazer entdo?
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Djon Lucas Volken e André Boeri

Por que nao aproveitar melhor estas areas
antes que a Lei impega o seu manejo, ou seja,
sua derrubada e utilizagao?

O que produzir? Esta € uma questdo chave.

Depende do perfil da drea e do empreen-
dedor. Sendo a area adequada podemos
produzir graos, ervas, frutas, lenha, madeira
e outras tantas culturas, que alguns ja estao
descobrindo, ser possivel implantar. Na parte
de criagdes o nosso forte é bovinos, suinos e
aves, mas devemos pensar em alternativas
que nado seja somente a integragao. Criacao de
outros animais, nativos, para ampliar a oferta
de alimentos, ao grande universo de consumi-
dores vorazes pelo produto brasileiro.

Esta lancado o desafio. E ele é de todos
nos. Facamos o desenvolvimento. Temos
0s meios para produzir, instituicoes soélidas
para fomentar a produgdo e técnicos capa-
citados para difundir os melhores métodos
de producdo. E por fim, o principal: “temos
vocagao para produzir”.

Sou o técnico em Agropecudria e Bidlogo
André Boeri fiquem a vontade para conversar
comigo. Fago parte, com muito orgulho, do
setor que desenvolve a regido deste o inicio
de sua colonizagao. Estamos juntos. O agro é
vida, 0 agro é alimento, o agro é desenvolvi-
mento, 0 agro faz parte de cada um de nos.

Quer produzir? Estou aqui para te ajudar!

Texto de

ANDRE BOERI

Técnico em Agropecudria
CFTA: 63589290030
Bidlogo - CRBio3: 45025
Contato: (51) 99205.6634

O ANDRE FAZ A PARTE DA
LICENCA AMBIENTAL DA
NOSSA GRANJA A MAIS
DE ANOS. FEZ A LICENCA
DE AMPLIACAQ, TODA A
PAPELADA, VEM OLHAR A
GRANJA PARA VERIFICAR
ALGUM VAZAMENTO,
TIRA FOTOS, NOS
ORIENTA NO CUIDADO EM
MANTER OS GALPOES DE
CHIQUEIROS RENTAVEIS E
SUSTENTAVEIS. AQUI NA
NOSSA PROPRIEDADE E
B BRSO NERE!

Djon Lucas



OPTE POR QUEM OFERECE ——
GARANTIA E SEGURA '

Solucdo eficaz em energia

Niio importa o tamanho do projeto.

A Disim tem a solugdo. Projetos residenciais, \| 5[] 4
industriais, comerciais ou rurais. RESIDENCIAL

«/ Equipe técnica especializada e treinada dentro
das normas NR10 e NR35;

+/ Projetos de engenharia que garantem o controle INDUSTRIAL
de qualidade e a assertividade na entrega dos
servicos prestados;

' Equipamentos de tltima geracao;

v Instalacao dentro das normas e nos mais
elevados padroes de qualidade;

 Financiamento via BNDES; {m\

v/ Registro na concessionaria de energia; i

+/ Registro no CREA. —

RURA

iz

COMERCIAL

)

)

-

Solucoes em automacdo industrial

Servicos e produtos para automacdo industrial, instalacoes elétricas
e projetos de engenharia integrada.

+/ Construcao de subestacoes,

+/ Projetos de engenharia;

+/ Adequacdo e treinamento para normas
NR10/NR12/NR35;

' Inspecao SPDA (para raios);

v Medicao da qualidade de energia;

v Inventario / Documentacao / Laudos;

« Inspecdo termografica;

v Ensaios elétricos;

v Locacao de equipamentos.

@ 51 3716-2337 1 e ’" :" ol
disim@disim.com.br - www.disimsolucoes.com.br ayi g . Vi ) ISIM
{3 disimenergiasolor (©) disimsolucoes g S oo




Especialista

Lei de Integracao trouxe
mais equilibrio na relacao
do produtor com a industria

— ' integrado é protagonista e peca indis-
pensavel para que a cadeia de suinos do
Brasil tenha atingido o grau de excelén-
cia e lideranga mundiais em qualidade e
produtividade e tem que ser valorizado
na sua remuneracao.

A sustentabilidade do sistema esta
diretamente relacionada a viabilidade
econdmica da atividade integrada do
ponto de visto do produtor e cuja renda
deve fazer parte do célculo na partilha
dos resultados. Para calcular esta parti-
lha é preciso considerar os custos reais
suportados pelo integrado e uma renda
proporcional ao capital por ele investido.

A meritocracia deve ser um plus na
remuneracdo do produtor, a fim de
motivar melhorias na gestédo e na produ-
tividade, dentro do conceito de “ga-
nha-ganha”. As grandes agroindustrias
cresceram exponencialmente nas Ultimas
décadas em escala e lucro, os produ-

- tores integrados, como investidores
também tém o direito de ver sua granja

e A lei de integracao foi criada para e sua renda crescerem e, infelizmente,
brasileira atingiu estabelecer parametros minimos na ndo é o que tem acontecido em muitas
grau de exceléncia e relacdo entre integradora e integrados, regiGes, com a estagnacdo da renda,
lideranca mundiais , R ! : : ;
em qualidade e além de objetivar uma maior simetria de  muitas vezes resultando em abandono
produtividade informacdes e decisdes com a gestao da atividade e/ou endividamento dos

coletiva dos contratos de integracao. integrados.

O espirito da lei é trazer mais equili-
brio e transparéncia na relacdo entre as @
partes. Cabe destacar que o principio o

de uma integragdo € o de garantir a
matéria-prima (suino ou frango) com
regularidade, na qualidade, quantidade
e prazo demandados pela industria.
Embora as integracdes no Brasil este-
jam, em sua maioria, dentro de grandes
agroindustrias, multinacionais, se anali-
sarmos o capital imobilizado investido
no campo para garantir a criacdo dos i
e animais, observa-se que a parte deste
IURI PINHEIRO capital que cabe aos produtores é muito

MACHADO maior do que a industria em instalacdes

iedigelelennagy e consulior e equipamentos. Ou seja, o produtor "ﬁ
uri@integrall.org “
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Evoluir nas relagdes entre integrado e integradora, com profis-
sionalismo e transparéncia € um dos caminhos para a sustenta-
bilidade do sistema de integracdo na avicultura e suinocultura.

Uma das principais inova¢des da Lei de Integragdo
(13.288/2106), foi a instituicdo da CADEC (comissdo para acom-

Entendemos que alguns pilares sdo fundamentais para a
sustentabilidade do sistema de integracdo e a harmoniza-
¢ao da relacao entre integrados e integradoras, especial-
mente dentro das CADECs:

1) Simetria de informacgdes entre integradoras e
integrados, com acesso a 100% dos RIPIs (Relatério de In-
formacdes da Producao Integrada). O RIPI nada mais é do
gue o resumo dos lotes (borderd), com dados zootécnicos
e financeiros, sendo a principal "matéria-prima” da CADEC.
Como a integradora detém todas as informagdes dos lo-
tes, ela deve envidar esforcos no sentido de disponibilizar
TODOS os RIPIs para a CADEC para que as discussées a
respeito de ajustes nos parametros técnicos e econdémicos
sejam embasadas em dados reais e de conhecimento de
ambas as partes.

2) Transparéncia das formulas de remuneragéo e
critérios técnicos e econdmicos, eliminando a “caixa preta”
e permitindo que o produtor, conhecendo os indices técni-
cos de seu lote consiga, calcular o valor da partilha;

3) Respeito a representatividade (ética e profissio-
nalismo na relacdo entre as partes). Os representantes
da industria e dos produtores devem ser respeitados em
sua livre manifestacao e retaliagdes de qualquer natureza
devem ser veementemente repudiadas;

A\
L i B
- -
. 5 .
re )
& e . ‘ - s y & . Fr

panhamento, desenvolvimento e conciliagdo da integracao),
orgao paritario, formado por representantes dos produtores

e da industria e que tem papel fundamental na simetria de
informacdes, na gestao coletiva dos contratos e na evolucdo da
relacdo entre produtores integrados e industria integradora.

4) Decisbes coerentes, baseadas em critérios técnicos e
econdémicos;

5) Nao procrastinar decisoes e respostas as demandas,
pois a CADEC tem que ser um local de resolugdo, com consen-
so entre as partes.

6) Decisdes que interferem diretamente na rentabilidade

do integrado ndo podem ser unilaterais e devem ser discutidas
dentro da CADEC até que se chegue a um consenso.

AUTO
MECANICA

Nichel

AUTOMOVEIS

E UTILITARIOS

MOTOR | CAMBIO | FREIO | SUSPENSAD

ESPECIALIZADA EM CAMIONETES

ENCANTADO-RS

(51) 3751-2747
(51) 98111.3855
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MANUAL DE
AS PRATICAS
Manual traz evolucao S

no entendimento da lei

FORUM MACIONAL
DEINTEGRAGAD
(FONIAGRO)

Em 2021, o FONIAGRO publicou um importante docu-
mento: Manual de Boas Préticas para constituicdo e fun-
cionamento das CADECs, que representa alguns entendi-
mentos e consensos entre as liderancas dos produtores
e das indUstrias acerca de como deve funcionar e quais
as atribuicbes de uma Comissao para Acompanhamento,
Desenvolvimento e Conciliacdo da Integracao.

Esse manual serve como ferramenta na melhoria da
relacdo integrado e integradora, sem retroceder nos en-
tendimentos e acordos. Busca o respeito a representativi-
dade e a livre manifestacdo, com relacdo ética, profissio-
nal e transparente entre as partes.

O CADEC é como um érgao de decisdo efetivo, justo
e democratico. Procurando alcangar simetria de infor-
magdes e transparéncia na gestao de indices técnicos e
econdmicos.

O Manual de Boas Praticas pode ser

conferido na integra através do link:

https://www.cnabrasil.org.br/assets/
images/Manual-CADEC.vf.pdf

A importdncia do associativismo

Como toda a grande conquista, a Lei
da Integragéo trouxe maiores responsa-
bilidades para os integrados, visto que
as CADECs exigem capacitacdo dos seus
componentes e alinhamento com seus
representados. A bancada dos integra-
dos na CADEC deve ser indicada pela
entidade representativa mais relevante
dos produtores na regido, que pode
ser uma associacao ou um sindicato.
Importante considerar que o sistema
Sindical rural do Brasil, do qual fazem
parte os sindicatos rurais municipais,
ligados as FederacGes e cuja represen-
tacdo nacional se faz através da CNA, ja
tem trabalhado muito bem a compreen-
sdo da Lei da Integracdo e também a
qualificagdo através do SENAR e das
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CADECs Estaduais estruturadas dentro
das Federacdes de alguns Estados.

Independente da natureza da entida-
de representativa, é fundamental que
haja o maior engajamento possivel dos
produtores e que as liderancas estejam
alinhadas com as bases, mantendo a
comunicagao ampla e clara com seus
representados.

Associacoes fortes, profissionaliza-
das, com assessoria técnica e juridica,
com levantamento de dados de campo
(custos e indices zootécnicos) sdo o
caminho do sucesso para efetivamente
atingir a simetria entre integrados e
integradoras no sistema de integracao,
buscando a sustentabilidade do negdcio
e garantindo renda justa ao produtor.



AGROAVES

"A Agroaves € uma
empresa Lajeadense criada em 2018
com foco na avicultura e suinocultura
potencializando a construcao de
aviarios e chiqueiros, buscando a
qualidade e agilidade na execugao da
sua obra. Com mais de 100 obras ja
executadas.
Trabalho realizado por equipes
qualificadas, com amplo

conhecimento técnico nos padroes

exigidos pelo mercado, buscando a
exceléncia e a satisfacao do cliente na
obtencao dos resultados esperados
para a sua granja."

10SJSC

Somos representantes da Tecnoesse,
para o Vale do Taquari e regiao Centro-
serra, onde ofertamos aos NOSSOS
clientes, produtos tecnicamente
avancados e altamente confiaveis,
caracterizados por materiais de alta
qualidade e atencao aos detalhes,
BMpara fornecer aos nossos clientes
ferramentas que otimizem seus lucros,
‘ : &y com solugcoes completas e eficazes
‘ j Y para avicultura e suinocultura .

VOCE TEM UM SONHO A CONSTRUIR, NOS UM NOME A ZELAR!

@agroaves.tecnoesse @ (51)3714-3728
/agroaves.techoesse @ (51)9.8235-3455



Aves ‘

Hoje, 67%
da produgao
brasileira

de frango
esta sendo
consumida
no pais
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Exportacao de frango cresce
quase 40% em um ano

Um levantamento da Associacdo Brasileira de
Proteina Animal (ABPA) mostra que as exportacdes
brasileiras de carne de frango totalizaram 429,6 mil
toneladas em maio.

Com este desempenho, o setor alcancou a receita
de US$ 900 milhdes, nimero 37,8% superior ao
registrado em maio de 2021.

Ricardo Santin, presidente da ABPA, explica que
esse aumento nas exportacées nao prejudicou o
mercado interno. "Desde o inicio da pandemia, foi

aumentada a oferta de carne de frango para o mer-
cado interno. Hoje, 67% da producdo brasileira esta
sendo consumida no pais. Apenas 33% da nossa
producdo é exportada e mesmo assim tivemos um
aumento consideravel nas exportagdes. Isso mostra
que a producdo de frango vem crescendo muito no
Brasil. O aumento do preco que se vé nas gondolas
dos supermercados brasileiros decorre do aumento
de custo dos insumos principais da producao, como
o milho e farelo de soja”.
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ideal para a limpeza da
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CONHECA
A MAIOR AUTONOMIA DO MUNDO
EM MAQUINAS A BATERIA!

Motoserras, Chaves de Impacto, Engraxadeiras,

Parafusadeiras e mals de 200 modelos de maquinas.

Acesse www. milwaukeebrasil.com

- aukgg,’ Siga-nos no Instagram @milwaukeebrasil
d[ CORNELLI - REVENDEDOR AUTORIZADO
= 51 99851 0979

Trajetéria |

TECNICA CORNELLI
Um ano de atividades

Proprietarios Maicon e Vanessa Cornelli

A Técnica Cornelli comemorou um ano de atividade em
junho de 2022. O proprietario Maicon Cornelli tem mais de
14 anos de experiéncia na drea de manutencdo de maquinas
e equipamentos portateis motorizados e elétricos.

A Técnica Cornelli presta um servico qualificado e justo para
o cliente nos mais diversos equipamentos multimarcas. Além
disso trabalha com a comercializacdo de uma vasta gama de
produtos.

Se vocé precisa consertar ou adquirir um novo produto, o
melhor lugar é na Técnica Cornelli.

- Equipamentos portateis motorizados;

- Linha completa a combustéo e elétrica.

REVENDA DE MAQUINAS DAS MARCAS:
- Tekna

- Motomil %) o " f}}
- Kawashima -H‘}-,\ V) T‘.ié'ﬁ;-//ﬁ)
W
Mivedee  TeCmiCa <

- Jacto

- Bufalo
- E outras

®©© (51) 99851.0979

tecnicacornelli@gmail.com

il
Wil
LN |

Loja fica na Rua Severino Augusto Pretto, 61,
Bairro Santo Antdo, em Encantado
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Suino

Brasil e
referéncia na
qualidade de
carne suina

== | Pais é o quarto maior exportador de carne suina do mundo

A qualidade da carne suina que chega a mesa do
consumidor é resultado de um esforco que atende a
diversos elos da cadeia produtiva, tendo o produtor
como o eixo central. A escolha da genética é um
dos primeiros passos para iniciar o planejamento
da producao. A genética do rebanho esté cada vez
mais voltada para as necessidades de consumo da
sociedade.

O manejo da producdo é também parte essencial
para garantir a qualidade da carne e ele compreende
a incorporacdo de metodologias, processos, pro-
dutos e tecnologias ao processo produtivo. E nesse

contexto que entram as praticas de alimentagdo ani-
mal, biosseguridade, bem-estar animal, boas praticas
de produgao, rastreabilidade e cuidados com o meio
ambiente em geral e com a agua em particular.

O Brasil é o quarto maior exportador de carne
suina do mundo, atras apenas da China, Unido Eu-
ropeia e Estados Unidos. A carne de suino brasileira
apresentou uma evolucdo da genética significativa
nos Ultimos anos. Atualmente, ela chega ao mercado
com 31% menos de gordura na carne e no toucinho,
14% menos calorias e teve uma diminuicdo de 10%
de colesterol.

Grades. Portdes. Portas. Estruturas metalicas
Portdes eletrénicos. Estruturas para suporte de placa solar

&) 5137520091

51)99183.4385 © ERS425km2,n°1450 | Jacarezinho | Encantado-RS
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Comorpreparar. e conservar O
solo para ter maior rentabllldade
com minha lavoura?

L4

Gom 4 unidades localizadas em pontos estratégicos
do Rio Grande do Sul, Lajeado, Cachogira do Sul,
Santa Maria e S&o Cabriel, a empresa atua no ramo de
comercializagao de maquinas agricolas, insumos
agricolas, equipamentos para aves e suinos,
comercialiag8o de gaos e venda de material elétrico
com énfase na linha de automag&o industrial.

POSSUIMOS A SOLUGOES COMPLETA PARA VOCE!
www.tritec.oombr [ hcomTritec  [E] @tritec.rs

Enderego: BR-386, Km344, 3500 - Lajeada/RS Fones (51] 3TI0-4600

As tomadas de decisdes antes do
plantio impactam diretamente na
produtividade. Os produtores precisam
estar cientes de que o preparo de solo
adequado é a principal tomada de
decisdo para sucesso no campo.
Esse preparo tem o objetivo de
oferecer condi¢des ideais para as
culturas alcancarem o maximo
potencial produtivo e resistir melhor as
condicdes climaticas.

Texto de i
MAYCON
JEFERSON ULMI
Consultor de Vendas da Tritec
Formado em Técnico Agricola :
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Dicas para garantir a qualidade do solo

A descompactacao do solo seria a forma
correta para torna-lo mais aerado e com
condi¢bes de armazenar mais dgua. Para
isso existe uma ferramenta, chamada de
penetrometro, que auxilia na medicagdo
do teor de compactacdo do solo e da uma
medicdo mais assertiva de profundidade
de descompactacéo das varias camadas
do solo.

O segundo passo é com um pé de pato
ou um escarificador fazer um trabalho de
rasgamento do solo nas areas e profun-
didades que precisam ser melhoradas.
Importante que esse servico seja realizado
sem que haja a remocao do solo para
cima, evitando camaledes de terra e saida
de grandes pedras.

O proximo passo é fazer uma boa
cobertura do solo no periodo de entres-
safra, podendo ser com outra cultura de
inverno ou verao, dependendo da época
do ano. Também é possivel plantar
pastagem especifica com um mix de
cobertura que faré toda a diferencga e
nos ajudara na descompactacao da area.
Esse mix é uma mistura de varias semen-
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tes de nabo, aveia, azevém, ervilhaca
cada uma dessas plantas possui uma
fungdo para deixar o solo melhor.

Outra forma de saber como esta a
qualidade do solo é fazendo uma coleta
e enviando para um laboratério que
fara a anélise. O resultado apresentara
a quantidade de nutrientes, indicando
como devem ser inseridos a adubacdo e
0s corretivos nas taxas corretas para que
a planta extraia o necessario para poder
nascer, crescer e produzir o maximo.
Sempre pensando em aumentar a con-
servacao do solo é importante também
a andlise para saber quais inseticidas e
fungicidas deverao ser utilizados. Desta
forma, pode se planejar as entradas de

tratores com os implementos na area
fazendo com que sejam precisas, ge-
rando maior economia na producao e
diminuindo a compactacdo. A analise
também é importantissima para saber
se o0 solo comportara e tera boa
produtividade nas culturas que serdo
plantadas no inverno ou verdo.

O produtor também deve estar
atento a cobertura do solo, ndo se
deve deixar a area de plantio des-
coberta entre o intervalo de uma
cultura e outra, pois o efeito da chuva
€ o maior causador de erosao e com-
pactacdo do solo. A acdo da chuva
é muito pior que ter o gado solto
pisoteando a area de plantio.

x
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Sejanosso parceiroe

aproveite nossas vantagens

A Agropecuaria Marcolin esta desde
2005 ao lado do produtor rural
oferecendo vantagens financeiras

para parceiros na compra e venda de |
. L milho, com insumos a pregos h ,LI E
A lgl"-l, diferenciados, estocagem garantida. !
iy ‘{ L
I A Agropecuaria e Silos Marcolin %
| tem um projeto inovador, onde o §
i | cliente é parceiro da empresa e
pode aproveitar as vantagens
exclusivas, como fretes, secagem, § /) il, W
BN 2nalise de solo, visita em feiras, '
@ sorteio anual de jantar, estocagem e
armazenagem, suporte técnico
proprio em campo, horas-maquinas
com trator, retro e ceifa, [l ?’1 ‘ ; 14l )
Nt g’

il especializados, negociagao de "

treinamentos e cursos [

|
compra e venda da safra, afericao de

peso na balanca rodoviaria e suporte §
para os produtores. A empresa oferece inlimeras

g i iriz: : i . . J
técnico terceirizado em campo por J vantagens para os clientes associados, entre elas,

1

]

k™
4 agendamento. \ |
Além disso, conta com '
vendedores que vao até a
= nropriedade e dao todo o suporte ;{

' para o produtor, desde o plantio f-.-t

» assisténcia e seriedade para que o

. 4]

== produtor rural figue tranquilo e &g
NE & possa colher uma grande safra.

- - Tan




ProntoAgro utiliza a tecnologia do
drone para produzir ainda mais

Ha guatroanos no mercado, a Pronto Agro, de Anta Gorda, atende aregido do Vale do Taquaricom toda a
linha de sementes de milho, soja, trigo, pastagens. fertilizantes, ragbes. ferramentas e produtos diversos para
facilitar a vida do produtor rural. Ha dois anos, a empresa iniciou a prestacio de servico de aplicacdo de
defensivo agricola em lavouras, utilizando o gue ha de mais moderno atualmente na tecnologia do uso de
drone, aliada auma equipe especializada para melhor atender o produtor rural.

Como funciona o drone pulverizador?

O drone € um aparelho que faz a pulverizacio de
maneira uniforme com baixa vazao. Apos o contato do
produtor fizemos o orcamento conforme informacdes
gue ele nos repassa e vamos até a propriedade onde &
feito o mapeamento da area, e o drone ja aplica nos
pontos que foram marcados. Hoje, essa é a melhor
tecnologia de aplicacio de veneno.

Quais as vantagens de usar o drone?

A maior vantagem é o custo beneficio. Tanto pela
questao do veneno ern si, que nio ha desperdicio, como
principalmente por nao causar amassamento na cultura
& nao ter perdas na producao. Outra vantagem e que,
mesmo apos a chuva, o drone consegue aplicar o produto
na lavoura, dando mais praticidade e agilidade ao
processo. Além disso, e ideal também para areas com
relevo mais acidentado. Outro fator importante é que o
produtor nao tem contato com o defensivo. E, com a
nossa equipe técnica, a lavoura tera o produto aplicado
com maior assertividade.

A ProntoAgro oferece excelente servigo
com a utilizagdo de drone

Quanto custa a pulverizacio com drone?

Existe um calculo que gostamos de citar: em um hectare
de soja, 56 o que nao for esmagado, ja paga todo o
investimento da lavoura. Mas o custo da pulverizacao
varia de acordo com a guantidade de hectares a ser
aplicada, obstaculos na area, e cultura a ser pulverizada,
ficando em torno de R$ 100 a R% 160 o hectare.

O que é importante que o produtor

saiba sobre esse servico?

A ProntoAgro preza muito pela qualidade na aplicacao,
Além dos drones temos central meteorologica, que fazo
monitoramento da temperatura e umidade relativa do
ar, misturador de calda, todos equipamentos necessarios
para obter éxito na aplicacao.

O drone possui outra utilidade,

alem de passar veneno?

Além da aplicacao de produtos liquidos, o equipamento
também pode ser utilizado para aplicacio de solidos,
como sementes, fertilizantes e ureia.

A ProntoAgro estd de prontiddo para atender o amigo produtor rural e da cidade.
Para mais informacoes so entrar em contato com a nossa eguipe.



‘ Especialista \‘

Como e porgue melhor
geneticamente meu

O mercado vem pressionando cada vez mais os produtores rurais com as
altas nos precos dos insumos necessarios para a exploragdo agropecuaria,
fazendo com que todos repensem a maneira de gerir seus negdcios.

Nao é de hoje que falamos em aumento de produtividade, otimiza¢ao de
recursos e de méo de obra. Nos encontramos numa constante readequacdo
para manter com viabilidade econémica nossas atividades agropecuérias.
Nesse contexto, o Melhoramento Genético é uma ferramenta indispensavel

para os produtores de leite e carne.

Texto de
HIGOR BARCELOS

Gestor em Agronegdcio,
Pés-Graduado em Agronomia e
Extensionista Rural na Emater

COMERCIALIZACAO

I Ordenha canalizada
| { Ordenha balde ao pé
Resfriadores de leite
SISTEMA DE ORDENHAS . FERRAGENS . PETS I"., Pavilhdes para Gado leiteiro |
Arroio do Meio - RS \ \Ferramentas de medigéo e extragao),
© (51) 99772-2828 (Vivo) | 151 99852-2929 (Claro)  \,  Todalinhade ferragens
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COM MELHORAMENTO
GENETICO

SAIREMOS DAQUI!

POTENCIAL
DE CHEGAR
AQul!

.Artigos para pet;
. Ferramentas e ferragens;

Artigos campeiros e indumentaria g

Cidade
& Campo

Agropecuédria

Rua Padre Anchieto, n? 69. Bairro Santa Clara . Encantado-RS

(51) 99696-0070
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Mas o que € o
melhoramento genético?

O melhoramento genético € um processo
continuo de selecdo e de reproducdo dos ani-
mais com as caracteristicas desejadas para um
determinado objetivo, buscando maior renta-
bilidade com a mesma quantidade de animais,
aprimorando o rebanho para que ele seja mais
produtivo com as geracdes futuras (filhas/filhos
serem melhores que as maes/pais).

O que fazer para
melhorar geneticamente
o rebanho?

Para comegar é necessario realizar uma analise
dos animais, tais como: analise fenotipica, produ-
tividade, longevidade, entre outros. Um levanta-
mento criterioso ajuda com a tomada de decisdo
na escolha dos animais para o cruzamento.

Quando colocado em pratica, 0 meio de me-
lhoramento por reproducao pode ser adotado
na compra de animais selecionados ou com a
Inseminacgdo Artificial em Bovinos (IAB).

Dentre as op¢des, a IAB é a mais recomendada
quando falamos em melhoramento genético.
Dentre seus beneficios estdo: O acesso a sémens
de touros de alta qualidade genética, prevencéo
de doencas reprodutivas, prevencdo de aciden-
tes durante a monta e a opgdo na escolha em
gerar terneiras(o) mais leves no caso de novilhas
ou de terneiras(o) mais pesadas para os animais
com facilidade no parto, por exemplo. Obtendo,
assim, um rapido ganho na qualidade genética e
produtiva no rebanho.

Para aqueles que desejam aprimorar seus co-
nhecimentos, a EMATER/ASCAR RS junto ao seu
Centro de Treinamento de Montenegro (CETAM)
disponibiliza cursos voltados a esse assunto. O
curso de Inseminacao Artificial em Bovinos conta
com aulas préticas e tedricas, capacitando o cur-
sista a executar a inseminacao artificial em bovi-
nos. Ja o curso de Melhoramento Genético em
Bovinos capacita o cursista a realizar uma analise
fenotipica do rebanho, ensina na interpretagdo
das provas dos touros que encontramos nos ca-
talogos e realiza aulas praticas com as avaliacoes
visuais do rebanho.

Contudo, o produtor que se aperfeicoar e
implantar as técnicas de melhoramento genético
em sua propriedade detera de melhores resul-
tados e ajudard com a sustentabilidade de seu
negocio com uma melhor produtividade.



A técnica de agricultura irrigada
tem crescido de forma solida no
Brasil nos ultimos anos. De acordo
com o Atlas da Irrigagdo, a area
irrigada no pais chega atual-
mente a 8,2 milhdes de hectares,
apenas 3% da area produtiva
ocupada pela agropecuaria no
Brasil. "E possivel irrigar cerca de
55 milh&es de hectares no Brasil,
sendo esse o maior potencial de
crescimento de area irrigada do
mundo”, destaca Lineu Rodrigues,
fundador e coordenador da Rede
Nacional de Irrigantes (Renai).

Relatério da Agéncia Nacional de
Aguas e Saneamento Basico (ANA),
no entanto, indica que a irrigacdo
no pais pode crescer 45% até 2030.
£ muito pouco, frente as necessi-
dades. Temos o desafio de produzir
alimentos de forma sustentavel e em
quantidade suficiente, em um mun-
do cada vez mais complexo, com
uma populagdo que em 2050 sera
em torno de 9,1 bilhdes de pessoas".

Segundo o especialista, o uso da
agua via irrigacdo para producao
de alimentos ainda é discreto, uma
vez que a quantidade utilizada para
este fim representa menos de 0,6%
do que existe nos rios brasileiros.

BENEFICIOS

Entre os beneficios da agri-
cultura irrigada destaca-se o
desenvolvimento social e eco-
némico do pais e a possibilidade
de uma produtividade até trés
vezes maior do que em areas de
sequeiro, no caso da soja, esse
numero tende a ser ainda maior.

Além disso, a pratica reduz a
possibilidade de impacto cli-
matico na producdo; viabiliza
diversidade nas culturas e uso do
solo durante todo o ano; esti-
mula a modernizacdo no campo;
contribui a geracdo de empre-
go e renda; e reduz a demanda
por abertura de novas areas de
producéo.

@TERCEIRO SETOR

A escassez de dgua para o manejo do cultivo de
alimentos tem feito os produtores rurais procura-
rem técnicas de agricultura irrigada que garantam
um desenvolvimento sustentavel e mitiguem os
problemas de estiagem. “Em periodos de abun-
dancia hidrica, o volume de agua autorizado por
outorga é represado para uso em momentos de
baixos niveis. Dessa forma, aproveita-se o recurso
da melhor forma possivel na continuidade de
producao de alimentos, como feijdo, soja e milho”,
explica o presidente da Associacao dos Produtores
do Vale do Araguaia (Aprova), Celso Lopes.

Para saber quanta agua é preciso armazenar
é necessario fazer um calculo simples. “A conta
€ a seguinte: pegar o volume de agua que o pivo
utiliza diariamente e calcular isso sobre o periodo
maximo que ele pode ficar sem captar agua.
Assim, vocé conseguira dimensionar o volume Util
de dgua necessario no reservatorio. Aléem disso, a
tecnologia de gerenciamento remota possibilita o
monitoramento constante da irrigagao, aumentan-
do, assim, a produtividade e utilizando melhor os
recursos naturais”, expoe Lopes.
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O FUTURO ESTA NO CAMPO
A importancia da internet
para a area rural

A conectividade no campo € um elemento de
infraestrutura essencial para a agricultura. A importancia
de sua expansdo pode ser comparada a universalizacdo

do acesso a energia elétrica, que atende a 99,8% da
populacao brasileira, além de possibilitar aos pequenos,
meédios e grandes produtores acesso a mais conhecimento,
tecnologia, e oportunidades que transformarao os
processos e sistemas produtivos.

72% das propriedades rurais
ndo tém acesso d internet

Das milhares de vidas envolvidas ao propriedades rurais brasileiras, 72% nao
alimento que chega a sua mesa, tudo esta tém acesso a internet. Com essa realidade,
conectado e, apesar dos mais de 11 mil pequenos produtores rurais, ficam impos-
provedores homologados pela Anatel, basta  sibilitados de alavancar seus negdcios e
botar o pé na estrada para perceber a falta producao através da conexd@o on-line.
de conectividade em muitos pontos. A falta de conexdo também esta direta-

Segundo o Ultimo Censo Agropecuario, mente relacionada a dificuldade na contra-
realizado pelo IBGE (Instituto Brasileiro de tacdo de mao de obra e na ampliacdo do
Geografia e Estatistica), das 5 milhdes de éxodo rural.
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Conexdo de qualidade no campo
significa economia e maior produtividade

A internet para area rural representa um futuro ain-
da mais promissor para o agronegdcio, com melhorias
para as familias e mais eficiéncia na produtividade do
campo. Ou seja, além dos usos cotidianos com educa-
¢do e comunicacdo, a internet ja aponta uma série de
melhorias tecnoldgicas na producado agricola.

Em pesquisa realizada pela Embrapa, Sebrae
e Inpe, 84% dos agricultores brasileiros afirma-
ram usar a0 menos uma tecnologia digital como
ferramenta de apoio na producdo agricola. Da
venda on-line a tecnologia de ponta, a internet
pode facilitar as principais necessidades do produ-
tor rural. Por exemplo, na emissdo de notas fiscais,
consulta de precos de implementos, maquinarios e
insumos, consulta técnica, identificacdo da demanda
por irrigacdo, diagndstico da lavoura com o uso
de drones, implantacdo de estufas inteligentes,
informacdes e transacdes bancarias. Ainda, pode-se
utilizar pulverizadores automaticos, sistemas para
obter informac&es sobre o clima, sensores para
obtencao de dados sobre o ambiente (salinidade
do solo, umidade do ar e temperatura). E a maioria

AQUI TEM

desses sistemas e aplicativos podem ser controlados
por dispositivos mdveis como tablets ou mesmo
celulares, isso claro se estiverem conectados a uma
internet de qualidade.

Outra necessidade diz respeito ao tempo perdi-
do e a dificuldade com a distancia. A maioria das
propriedades rurais em nossa regido estdo locali-
zadas obviamente no interior e sdo acessadas por
estradas de chdo, assim, quando uma demanda ndo
é atendida, seja para envio de dados importantes
ou acessar algum aplicativo ou simplesmente fazer
uma transagdo bancaria o produtor rural tem que
sair de sua propriedade, pegar o carro e vir para a
cidade resolver o problema. Esse tempo de resolu-
cdo do problema, que com uma internet de quali-
dade levaria cinco minutos, pode levar, dependendo
da distancia, até meio dia de trabalho, ou seja meio
dia a menos de producao.

Portanto, o impacto das acdes realizadas através
da internet na agricultura auxilia a reduzir custos,
além de ser uma porta para novos negdcios e
contatos.

rnet’

DE VERDADE

Planos Residenciais e corporativos, com
qualidade, velocidade e seguranca.

de 15
Vale do Taqua
Rio Pardo

(O 51 3757 1120
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Reflexdo

O futuro da
agricultura

O futuro da agricultura com certeza tera
muita tecnologia e automacao. Mas o fator
mais importante de todo o processo, sao as
PESSOAS.

VALORIZAR os PRODUTORES RURAIS é o
caminho para que seus filhos crescam sabendo
que a atividade escolhida pelos pais é de suma
importancia para todos.

As criangas se tornarao jovens, incentiva-las
a permanecer no campo é garantir a produgao
sustentavel de alimentos através da agricultura
familiar.

Politicas publicas de valorizacao das peque-
nas e médias propriedades rurais sdo importan-
tissimas para frear o éxodo rural.

Com incentivos para mais pessoas ficarem e
até retornarem para o campo, 0s municipios se
desenvolverdo ainda mais, através dos produto-
res que terdo maior rentabilidade, comparado a
salarios de empresas.

Quando a renda per capita aumenta, o poder
de compra também aumenta e faz a economia
girar beneficiando todas as areas.
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Ha 4 décadas
levando solucoes
e tecnologia

para 0 homem
do Agro.

Com foco no bom atendimento ao produtor,
a Tratorpegas Mario comemora 40 anos
sendo referéncia na regiao.

Concessionaria CASE IH, oferece toda a
gama de produtos da marca, além de linha
completa de pegas, servigos e lubrificantes
para todas as marcas de tratores e
implementos, e oficina mecanica
especializada em tratores.
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Tratorpecas Mario: 40 anos de honestidade e
dedicacao ao homem do campo.

Lajeado: Matriz - Fone: (51) 3748-0106 - -~
Caxias do Sul | Capivari do Sul (filiais) TRATORPEGAS

www.tratorpecasmario.com.br
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